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Es gibt wieder satte Rabatte im Park
Black Week lockt die Kunden mit tollen Angeboten nach Mülheim-Kärlich
Die Black Week lockt im
November mit satten Ra-
batten in den Gewer-
bepark Mülheim-Kärlich.
Zahlreiche Fachhändler
beteiligen sich an der Ak-
tion mit jeder Menge An-
geboten. Und das quasi di-
rekt vor der Haustür.
Stellen Sie sich vor, es gä-
be keinen stationären Han-
del und man könnte seit je-
her nur online einkau-
fen. Plötzlich erfindet je-
mand echte Läden, in de-
nen man riechen, schme-
cken, fühlen und die Wa-
re live anschauen kann.
Dann das Allerbeste: Man
kann Verkäufern Fragen
stellen und sich über die
Produkte aus erster Hand
informieren. Alle sind be-
geistert und freuen sich
über diese neue Art der
Freizeitgestaltung und Ins-
piration. Stationärer Han-
del und Online-Shop-
ping sind keine Ge-
gensätze mehr. Heutzu-
tage haben Kunden die
4ual der Wahl: Artikel ent-
weder im Geschäft kau-
fen oder die Internet-
möglichkeiten nutzen.
Auf der Seite des sta-
tionären Handels finden
sich vor allem folgende
Stärken:

Einkauf als Erlebnis
Ein Highlight beim re-
gionalen einkaufen ist das
gemütliche Schlendern
und Flanieren durch die
verschiedensten Geschäf-
te. Die besondere At-
mosphäre in den Ge-
schäften vor Ort� die Mög-
lichkeit, Kleidung direkt
im Laden anzuprobieren
oder die freundliche Be-
ratung durch die Ver-
käuferinnen.
Man kommt in den di-
rekten Kontakt mit dem

Produkt �anfassen, rie-
chen und schmecken�.
Im Gewerbepark Mül-
heim-Kärlich können Sie
alle Produkte live erle-
ben, testen sowie an-
bzw. ausprobieren – und
zwar ohne lange War-
te- und Lieferzeiten.
Heutzutage wird sehr viel
online bestellt, was es
den lokalen Händlern im-
mer schwerer macht, zu
bestehen. Ob im Ge-
werbepark oder im Stadt-
kern von Mülheim-Kär-
lich – mit jedem regi-
onalen Einkauf unter-
stützen Sie den loka-
len Handel und zudem
die Arbeitnehmer vor Ort.
So bleibt die Kaufkraft
in der Region. Einkau-

fen vor Ort ist um-
weltbewusster und nach-
haltiger, schließlich kön-
nen so unnötiger Ver-
packungsmüll und Emis-
sionen durch den Trans-
port von unzähligen Ein-
zelpaketen vermieden
werden. Der Kunde hat
keine Versandkosten zu
tragen und keinen Min-
destbestellwert einzuhal-
ten.
Alleine einkaufen ist
schön, mit Freunden ein-
kaufen noch schöner. Der
Einkauf vor Ort bietet
die Möglichkeit, gemein-
sam mit Freunden zu fla-
nieren und sich ge-
genseitig zu beraten �oder
sich gemeinsam von den
Verkäufern in den Lä-

den beraten zu las-
sen�. So wird der Ein-
kauf zum Úsozialen Er-
lebnisØ.

Gem¼tliche Pausen
Seinen Einkaufstrip ent-
spannt ausklingen zu las-
sen oder eine gemüt-
liche Pause zwischen-
durch zu machen, da-
für stehen zahlreiche
gastronomische Betrie-
be zur Verfügung.
Die Corona-Krise hatte
neben den gesellschaftli-
chen vor allem Folgen
für die Wirtschaft. Auch
für weite Teile des Ein-
zelhandels, Dienstleister
und Gastronomen ist die
Situation auch nach der
Pandemie noch immer ei-

ne Herausforderung. Die
Wirtschaftsförderungs-
stelle der Verbandsge-
meinde Weißenthurm
richtet deshalb einen Ap-
pell an die Bürger: Zei-
gen Sie sich solida-
risch mit den heimi-
schen Gewerbetreiben-
den. Sie sind auf Ihre Un-
terstützung als Konsu-
menten vor Ort ange-
wiesen. -eder regionale
Einkauf hilft und leistet
so auch einen wichti-
gen Beitrag, um Ar-
beitsplätze zu erhalten.
Eine �bersicht über ak-
tuelle Serviceangebote
heimischer Unterneh-
men finden Interessier-
te online auf www.der-
gewerbepark.de.

,n den zahlreichen Fachgeschäften im Gewerbepark Mülheim�.ärlich wird hier sicher jeder fündig wird� wie hier
bei 5obert /e\� wo es bis zum �. Dezember online und in den 6tores� �� � auf viele top Marken.

,m neuen 5obert /e\ Flagship�6tore findet sich hochwertige Markenmode mit tol�
len Angeboten auf beeindruckenden ���� 4uadratmetern. Fotos: -urascheck

IMPRESSUM
Sonderveröffentlichung

Black Week 2024
Herausgeber: Verlag für Anzeigenblätter GmbH

Mittelrheinstraße 2–4, 56072 Koblenz
Tel. (0261) 9281.0, Fax (0261) 9281.29
E-Mail: info@der-lokalanzeiger.de
Internet: www.der-lokalanzeiger.de

Anzeigen:
Verlag für Anzeigenblätter GmbH
Mirco Rausch

Satz:
sapro GmbH, Koblenz

Druck:
Industrie Dienstleistungsgesell-
schaft mbH, Koblenz

Vertrieb:
Mittelrhein LastMile GmbH
Koblenz

Titelfoto:
Gewerbepark

Urheber:
Foto Nicolina Meinjohanns

Gezeichnete Artikel geben die Meinung des Verfassers wieder. Der Nachdruck, auch auszugsweise,
Veröffentlichungen von redaktionellen Inhalten und Anzeigen sowie Fotos in anderen Print- sowie elekt-
ronischen Medien nur mit schriftlicher Genehmigung des Verlages gestattet. Alle Angaben von Adressen
und Daten sind ohne Gewähr. Schadenersatzansprüche sind ausgeschlossen.

G
E

W
E

R
B

E
P

A
R

K
 

M
l'.J

L
H

E
IM

·K
A

R
L

IC
H

 

W
IL

L
K

O
M

M
E

N
 IM

 P
A

R
K

 
D

A
S

 G
E

W
E

R
B

E
P

A
R

K
FE

S
T

 A
M

 1
2

. 
J

U
N

I 
2

0
2

2
 

B
LA

C
K

 W
EE

K





fahrrad-xxl.de

Erleben | Testen | Losfahren

Besuche uns auf Facebook

oder auf Instagram@fahrradxxl

*1) unverbindliche Preisempfehlung des Herstellers *2) ehemalige unverbindliche Preisempfehlung des
Herstellers *3) gilt auf besonders gekennzeichnete, vor Ort in der Filiale lagernde Ware. Bestellungen aus
dem Onlineshop, aus anderen Filialen oder beim Hersteller ausgeschlossen. Keine Kombination mit anderen
Rabatten und/oder Boni. Keine Barauszahlung möglich. *4) Für dieses Modell ist Leasing nur zur UVP
möglich. Nähere Informationen zu Leasing vor Ort in den Filialen.
Irrtümer und technische Änderungen vorbehalten · Angebote solange der Vorrat reicht · Alle Preise in Euro

Auch in rot
verfügbar!

E-Mountainbike | HARDRAY E 4.0
Hardtail mit Yamaha-Motor PW-TE (60 Nm) und 500-Wh-
Intube-Akku · Sichere, hydraulische Tektro-Scheiben-
bremsen HD-M280 · SR Suntour-Federgabel mit 100 mm
Federweg und Lock-Out-Funktion

-50%

IN DEN RAHMENHÖHEN 37/40 UND
45 CMMIT 27.5“LAUFRÄDERN 
IDEAL FÜR FAHRER AB CA. 145 CM
(KINDER/JUGENDLICHE)*4

DU SPARST 1.450,00 €

2.899,00*1

1.449,
00



Kartonmitnahmepreis

E-Trekkingbike | ECO CITY 1
Bequemer Tiefeinsteigerrahmen · Shimano Steps-Motor und
400-Wh-Akku · Bewährte, ausgereifte 8-Gang Shimano-
Schaltung mit Rapidfire-Schalthebel · Bei jedem Wetter sicher
zupackende, hydraulische Scheibenbremsen von Tektro

2.399,00*2

99900

E-Lastenrad |
TIBO+ SMART SYSTEM
Vierrad-E-Pedelec mit tiefem Einstieg · Kräftiger
Bosch CX-Motor und 725-Wh-Akku · 14-Gang
Rohloff-Nabenschaltung · Hochwertige Scheiben-
bremsanlage mit Feststellbremse

4.399,00*2

2.49900
1.699,00*2

1.09900
3.499,00*2

1.99900

E-Mountainbike | ALLTRAIL 4 27.5
Trailbike mit handlichem 27.5″-Fahrwerk und
150/140 mm Federweg · Yamaha PW-ST-Motor
mit ausdauerndem 630-Wh-Akku · 11-Gang
Shimano-Schaltung und hydraulische Shimano-
Scheibenbremsen

Mountainbike | KATO FS BASE AL
All-Mountain-Fully mit 130 mm Federweg und Alu-
miniumrahmen · Sram SX Eagle 12-Gang-Schal-
tung · Hydraulische Tektro M275-Scheiben-
bremsanlage mit 180-mm-Rotoren

E-Trekkingbike | TREKKING 4
Tolles Trekkingrad mit Yamaha PW-S2-Motor
(75 Nm) und 720-Wh-Akku · 10-Gang Shimano
Deore-Schaltung · SR Suntour-Federgabel mit
100 mm Federweg und Lock-Out-Funktion

9.898,00*1

8.49900

Mülheim-Kärlich
Industriestraße 18–20
56218 Mülheim-Kärlich
Mo.–Fr.: 09:30 – 19:00 Uhr
Sa.: 09:30 – 18:30 Uhr
Tel.: 0261 133686-0

Koblenz
Löhrstraße 5–15
56068 Koblenz
Mo.–Fr.: 09:30 – 18:30 Uhr
Sa.: 10:00 – 18:00 Uhr
Tel.: 0261 91505-0

Mainz
Rheinallee 179
55120 Mainz
Mo.–Fr.: 09:30 – 19:00 Uhr
Sa.: 09:30 – 18:30 Uhr
Tel.: 06131 62229-0

Griesheim b. Darmstadt
Flughafenstraße 14
64347 Griesheim
Mo.–Fr.: 09:30 – 19:00 Uhr
Sa.: 09:30 – 18:30 Uhr
Tel.: 06155 709000-0

Erleben | Testen | Losfahren

1.599,00*2

1.09900

Heimsport |
ANDES 3.1
Ergometer mit Magnetbremse, für gelenkschonen-
des Ganzkörpertraining · Übersichtliches Display
mit 10 voreingestellten Programmen · Klappbar
für platzsparende Lagerung · Preis nur gültig bei
direkter Mitnahme im Karton und Eigenmontage

22.11. bis 02.12. 20
24

BIKES bis zu

58%
REDUZIE

RT*3

-58%DU SPARST
1.400,00 €

-42%DU SPARST
1.500,00 €

-31%DU SPARST
500,00 €

-14%DU SPARST
1.399,00 €

-43%DU SPARST
1.900,00 €

-35%DU SPARST
600,00 €

2.399,00*2

1.79900

Gravelbike |
GX-500 EXCLUSIVE EDITION
Stylisches Rennrad mit klassischem Stahlrahmen
aus 2-fach konifizierten 25 CrMo-4-Rohren ge-
fertigt · Sram Apex 12-Gang-Schaltung · Stabile
Laufräder mit Steckachsen und Schwalbe
G-One-Bereifung in 45-622

-25%DU SPARST
600,00 €



Start in die Wintersaison mit Stil
Intersport Krumholz lud zu einem VIP-Abend voller Genuss und Action in den Gewerbepark

Am �1. Oktober fand der
exklusive VIP-Abend bei
Intersport Krumholz im
Gewerbepark Mülheim-
Kärlich statt und lockte
mit zahlreichen High-
lights, die Sport- und Out-
door-Begeisterte glei-
chermaßen ansprachen.
Im Sporthaus erwartete
die Gäste köstliches Fin-
gerfood von billiÖs Res-
taurant, das ebenfalls im
Gewerbepark ansässig ist.
Gemeinsam mit New Ba-
lance wurde an der mo-
bilen Cocktailbar von Ori-
go für das passende Ge-
tränk gesorgt. Das Team
mixte eifrig Cocktails und
alkoholfreie Drinks für die
Gäste und sorgte für ei-
ne ausgelassene Stim-
mung.
Für die Gesundheit der
Besucher bot das Ge-
sundarium eine profes-
sionelle Körperanalyse an.
Das Team des nahe-
gelegenen Fitnessstu-
dios stand mit fundier-
tem Wissen zu Prä-
vention und Reha be-
ratend zur Seite. Be-
sonders für die weibli-
chen Gäste war der Stand
von Ringana ein High-
light, wo zwei Exper-
tinnen über Frischekos-
metik und Vitalstoffe in-
formierten.
Falke beeindruckte mit ei-
ner Bestickungsmaschi-
ne, die Ski-, Wander- und
Laufsocken sowie Funk-
tionsunterwäsche perso-
nalisierte. Gäste konn-
ten ihre Lieblingsteile mit
Namen, Bestzeiten oder
Glückszahlen verzieren
lassen.

Alles zum Start
der Wintersaison
Zum Start der Winter-
saison gab es zudem ei-
ne nostalgische Foto-
box in einer Retro-Ski-
gondel, wo Erinnerungs-
bilder vom Abend ge-
macht werden konnten.
Auch Orthopädietechnik-

Spezialisten von Hein-
rich 	 Klassmann wa-
ren vor Ort und boten Ein-
blicke in maßgeschnei-
derte Lösungen für den
Sportbereich.
Nike und Athlecia sorg-
ten für zusätzliche Freu-
de mit tollen Goodies,
und ein Model prä-
sentierte die aktuelle Kol-
lektion von Athlecia. Ein
weiteres Highlight war die
Verlosung eines Ski-
schuhs durch die Fir-
ma Tecnica.
Im Outdoorhaus gab es
ebenfalls Fingerfood von
billiÖs und eine Sekt- und
Weinbar, die für die pas-
sende Begleitung sorg-
ten. Die Firma Vaude be-
eindruckte durch ihre
Nachhaltigkeitsinitiative:
Gäste konnten aus Stoff-
resten einzigartige Porte-
monnaies und Schlüs-
selanhänger basteln. Ein

originelles Highlight bot
die Firma Hartkorn Ge-
würze mit einem Ge-
würzdosen-Bau-Duell und
Glücksrad, wo es feine
Gewürze und Gewürz-
mühlen zu gewinnen gab.
Auch die Firma Lowa
sorgte für Unterhaltung
– hier galt es, das Ge-
wicht von Wanderschu-
hen zu schätzen, und
als Preis winkte ein Paar
hochwertiger Schuhe.
Didriksons verschenkte
beim Kauf einer Win-
terjacke eine Mütze und
bei Haglöfs gab es im
4uiz die Chance, eine -a-
cke zu gewinnen.
Der Abend bei Inter-
sport Krumholz war ein
unvergessliches Event,
das Sport, Genuss und Er-
lebnis perfekt miteinan-
der verband und den Start
in die Wintersaison ge-
bührend einläutete.

=ahlreiche 6port� und 2utdoor�Begeisterte sind zum e[klusive V,3�Abend gekommen. Fotos: .rumholz
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Was macht den GewerbePARK besonders?
Im beschaulichen Mülheim-Kärlich liegt Deutschlands größte Einkaufsmeile
Der Gewerbepark Mül-
heim-Kärlich ist ein be-
sonderer Anziehungspunkt
für Kunden aus der Region
und darüber hinaus. Mit ei-
ner Vielzahl an Einkaufs-
möglichkeiten, einem brei-
ten Dienstleistungsange-
bot und einer angenehmen
Atmosphäre bietet er ein
umfassendes Einkaufser-
lebnis. Diese Faktoren ma-
chen den Gewerbepark zu
einem attraktiven Ziel, das
Kunden immer wieder ger-
ne aufsuchen. Hier sind die
wichtigsten Merkmale, die
ihn aus Kundensicht so at-
traktiv machen:

Zentrale Lage und
hervorragende
Erreichbarkeit
Der Gewerbepark Mül-
heim-Kärlich profitiert von
seiner strategisch günsti-
gen Lage in unmittelbarer
Nähe zur Stadt Koblenz
und zentral im Rhein-Mo-
sel-Gebiet. Dank der di-
rekten Anbindung an die
Autobahnen A48 und A61
sowie die Bundesstraße B9
können Kunden aus der
gesamten Region und da-
rüber hinaus den Gewer-
bepark schnell und be-
quem erreichen. Diese
ausgezeichnete Verkehrs-
anbindung spart nicht nur
Zeit, sondern auch Kosten,
da die Anfahrt kurz und un-
kompliziert ist. Die gute Er-
reichbarkeit wird zudem
durch die zahlreichen
Parkmöglichkeiten unter-
stützt. Der Gewerbepark
bietet großzügige Parkflä-
chen, die es den Kunden
ermöglichen, direkt vor den
Geschäften zu parken. Dies
erspart die lange Suche
nach einem Parkplatz und
macht den Besuch noch
stressfreier.

Vielfalt an Geschäften
und Produkten
Ein herausragendes Merk-
mal des Gewerbeparks
Mülheim-Kärlich ist die
große Auswahl an Ein-
kaufsmöglichkeiten. Der
Gewerbepark beherbergt
eine breite Palette an Ge-
schäften – von großen Ein-
zelhandelsketten über
Fachmärkte bis hin zu spe-
zialisierten Boutiquen.
Kunden können hier ihre
täglichen Einkäufe erledi-
gen, aber auch gezielt nach
besonderen Produkten su-
chen. Das Angebot reicht
von Lebensmitteln und
Mode über Elektronik, Mö-
bel und Haushaltswaren
bis hin zu Baumärkten und
Gartencentern. Die Vielfalt
an Geschäften ermöglicht
es Kunden, alle ihre Be-
sorgungen an einem ein-

zigen Ort zu erledigen.
Kunden können etwa ihren
Wocheneinkauf mit dem
Kauf eines neuen Elektro-
geräts oder einem Besuch
im Baumarkt kombinieren
und anschließend noch ein
Café oder Restaurant be-
suchen, um eine Pause
einzulegen.

Wettbewerbsfähige
Preise und attraktive
Angebote
Im Gewerbepark Mülheim-
Kärlich finden Kunden nicht
nur eine große Auswahl,
sondern auch wettbe-
werbsfähige Preise. Die
Nähe verschiedener Ein-
zelhandelsgeschäfte sorgt
für einen lebhaften Wett-
bewerb, was sich in güns-
tigen Preisen und regel-
mäßigen Sonderaktionen
widerspiegelt. Kunden
können hier direkt die An-
gebote der verschiedenen
Händler vergleichen und
so die besten Preise fin-
den. Das macht den Ge-
werbepark zu einem be-
vorzugten Ziel für preisbe-
wusste Käufer, die Wert auf
ein gutes Preis-Leistungs-
Verhältnis legen. Viele Ge-
schäfte bieten zudem sai-
sonale Rabatte und Son-
deraktionen an, von denen
Kunden regelmäßig profi-
tieren können. Dies reicht
von Rabattaktionen auf
Elektronikprodukte über
Preisnachlässe bei Klei-
dung bis hin zu Sonderak-
tionen. Diese ständigen
Angebote und Rabatte sind
ein weiterer Grund, warum
viele Kunden gerne den
Gewerbepark Mülheim-
Kärlich ansteuern.

Persönlicher Service
und individuelle
Beratung
Im Gegensatz zu reinen
Online-Shops bietet der
Gewerbepark Mülheim-
Kärlich die Möglichkeit,
sich direkt vor Ort indivi-
duell beraten zu lassen.
Viele der ansässigen Ge-
schäfte legen großen Wert
auf persönlichen Service
und kompetente Beratung.
Besonders bei komplexe-
ren Produkten wie Elekt-
ronik, Möbeln oder Bau-
materialien schätzen Kun-
den die Möglichkeit, ihre
Fragen direkt mit Fach-
personal zu klären und
sich gezielt zu bestimmten
Produkten beraten zu las-
sen. Dieser persönliche
Kontakt schafft Vertrauen
und bietet den Kunden ein
sicheres Gefühl bei ihren
Einkäufen. Sie können sich
die Produkte direkt anse-
hen, ausprobieren und ge-
meinsam mit den Mitar-
beitern die für sie passen-
den Lösungen finden. Dies
macht den Unterschied zu
anonymen Online-Einkäu-
fen aus, bei denen oft die
persönliche Interaktion
fehlt. Die Kundenzufrie-
denheit wird dadurch er-
höht, da sich die Kunden
gut betreut fühlen und si-
cher sind, die richtige Kauf-
entscheidung zu treffen.

Gastronomie- und
Freizeitangebote
Ein weiterer Pluspunkt des
Gewerbeparks Mülheim-
Kärlich ist das vielfältige
gastronomische Angebot,
das den Kunden zur Verfü-
gung steht. Verschiedene

Restaurants, Cafés und Im-
bissstände bieten eine gro-
ße Auswahl an Speisen
und Getränken. Egal, ob
Kunden eine kurze Pause
einlegen, eine Mahlzeit ge-
nießen oder einfach einen
Kaffee trinken möchten –
die gastronomischen Ein-
richtungen bieten für jeden
Geschmack das Richtige.
Dadurch wird der Aufent-
halt im Gewerbepark zu ei-
nem angenehmen Erlebnis,
bei dem Kunden sich ger-
ne Zeit nehmen, um ihre
Besorgungen zu erledigen.
Neben den Einkaufsmög-
lichkeiten tragen auch Frei-
zeitangebote zur Attraktivi-
tät des Gewerbeparks bei.
Viele Geschäfte gestalten
ihre Verkaufsflächen so,
dass der Einkauf zu einem
Erlebnis wird, etwa durch
interaktive Produktpräsen-

tationen oder spezielle
Events. Familien können so
ihren Einkauf mit einem
kleinen Ausflug verbinden,
bei dem alle auf ihre Kos-
ten kommen. Für Kinder
gibt es häufig Spielmög-
lichkeiten, die den Einkauf
für die Eltern entspannter
machen.

Moderne
Einkaufskonzepte
Der Gewerbepark Mül-
heim-Kärlich setzt zuneh-
mend auf Nachhaltigkeit
und moderne Einkaufskon-
zepte, die den Bedürfnis-
sen der Kunden von heute
gerecht werden. Viele der
ansässigen Geschäfte bie-
ten nachhaltige und um-
weltfreundliche Produkte
an, was besonders für um-
weltbewusste Kunden von
Bedeutung ist. Auch The-
men wie Energieeffizienz
und umweltschonende
Verpackungen stehen bei
vielen Händlern im Fokus.

Ein ganzheitliches
Einkaufserlebnis
Der Gewerbepark Mül-
heim-Kärlich bietet Kunden
ein umfassendes und mo-
dernes Einkaufserlebnis.
Die Kombination aus zent-
raler Lage, breitem Ange-
bot, attraktiven Preisen und
persönlichem Service sorgt
dafür, dass Kunden hier al-
les finden, was sie benöti-
gen – und das in einer ent-
spannten und angeneh-
men Atmosphäre. Ob für
den täglichen Einkauf, spe-
zielle Anschaffungen oder
einfach einen gemütlichen
Tag mit Shopping und Ge-
nuss: Der Gewerbepark
Mülheim-Kärlich erfüllt die
Wünsche und Bedürfnisse
der Kunden auf vielfältige
Weise und bleibt deshalb
ein beliebtes Ziel in der Re-
gion.

Auf der grünen Wiese ist ein gigantisches Einkaufszentrum entstanden.

Die Vielfalt der ansässigen Firmen lockt täglich viele
Besucher in den Gewerbepark. Fotos: Meinjohanns
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'as war der Martinsmarkt ����
Impressionen vom Wochenende rund um den verkaufsoffenen Sonntag Anfang November

Der 6t. Martin durfte beim Martinsmarkt� neben vielen anderen Attraktionen� natürlich nicht fehlen. Fotos: -urascheck
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Eine Woche voller Sparmöglichkeiten
Wie die Black Week aus den USA ihren Weg nach Deutschland fand

Die Black Week hat ih-
re Wurzeln in den USA
und leitet sich vom ÚBlack
FridayØ ab, der als tra-
ditioneller Startschuss für
das Weihnachtsgeschäft
am Freitag nach Thanks-
giving gilt. Die Ge-
schichte des Black Fri-
day reicht bis in die 196�er-
-ahre zurück, als Ein-
zelhändler in den Ver-
einigten Staaten began-
nen, mit attraktiven Ra-
batten Kunden in ihre Ge-
schäfte zu locken. Der Be-
griff ÚBlack FridayØ selbst
hat seinen Ursprung in
der Idee, dass an die-
sem Tag hohe Umsät-
ze generiert werden, die
die Bilanzen der Händ-
ler Úins SchwarzeØ �also
profitabel� bringen – im
Gegensatz zu den ro-
ten Zahlen, die Verlus-
te darstellen. Im Laufe
der -ahrzehnte entwi-
ckelte sich der Black Fri-
day zum größten Shop-
ping-Event in den USA,
das sowohl Online- als
auch stationäre Händler
nutzten, um Konsumen-
ten mit spektakulären An-
geboten zu locken. Mit
der zunehmenden Glo-
balisierung und dem Auf-
schwung des Online-Han-
dels fand der Trend
schließlich seinen Weg
über den Atlantik nach Eu-
ropa – und Deutsch-

land blieb davon nicht un-
berührt. Hierzulande wur-
de der Black Friday zu-
nächst von internatio-
nalen Online-Händlern und
großen Marken einge-
führt, doch schnell zog
der gesamte Einzelhan-
del nach. Deutsche Ver-
braucher nahmen das
Konzept begeistert an, und
in kurzer Zeit gewann
der Black Friday an Be-
deutung.
Um das Potenzial voll aus-
zuschöpfen, weiteten vie-
le Händler den Rabatt-Tag

auf mehrere Tage aus, so-
dass sich die ÚBlack WeekØ
etablierte – eine ganze
Woche voller Aktionen,
Sonderangebote und un-
schlagbarer Deals. Für den
Handel ist diese Zeit zu ei-
nem entscheidenden Um-
satzbringer geworden, da
viele Verbraucher ge-
zielt auf die Schnäpp-
chenjagd gehen und ih-
re Einkäufe rund um die
Black Week planen. Ge-
rade in der Vorweih-
nachtszeit ist dies eine
ideale Gelegenheit, um

sowohl für sich selbst
als auch für Familie und
Freunde Geschenke zu
besonders günstigen
Preisen zu ergattern.
Die Black Week hat sich
in Deutschland nicht nur
auf den Einzelhandel be-
schränkt, sondern um-
fasst mittlerweile fast al-
le Branchen. Von Elekt-
ronik über Mode und Kos-
metik bis hin zu Rei-
sen – überall gibt es An-
gebote, die Kunden be-
geistern und zum Kauf ani-
mieren. Unternehmen nut-

zen diese Zeit, um mit ex-
klusiven Deals auf sich
aufmerksam zu machen,
Bestände abzubauen und
Neukunden zu gewin-
nen. Während anfangs
hauptsächlich große Mar-
ken und internationale On-
line-Shops profitierten, ha-
ben sich inzwischen auch
kleinere Unternehmen,
Fachhändler und regio-
nale Anbieter erfolg-
reich an die Black Week
angepasst.
Die Attraktivität der Black
Week liegt in den rie-
sigen Rabatten, der Viel-
falt an Produkten und
der Möglichkeit, lang er-
sehnte Wünsche zu re-
alisieren. Sie hat das Kon-
sumverhalten der Deut-
schen nachhaltig ver-
ändert und markiert ei-
ne Woche, in der Shop-
ping zu einem Erlebnis
wird. Doch die Black Week
ist mehr als nur ein kom-
merzieller Anlass – sie
ist Ausdruck des wach-
senden Wettbewerbs im
Handel und zeigt, wie glo-
balisierte Trends den All-
tag beeinflussen kön-
nen. Für Millionen von
Kunden ist sie das High-
light des -ahres, um sich
mit besten Angeboten zu
belohnen – und die Vor-
freude darauf beginnt oft
schon lange im Vo-
raus.

,n der Black Week kann man jetzt wieder kräftig sparen. Foto: 3i[aba\

Angesagte Marken in gro�er Zahl
Outlets erweitern die einzigartige Branchenvielfalt im GewerbePARK

Die neuesten Trends,
aktuelle Modekollekti-
onen, vielfältige Kom-
binationen und süße
Leckereien – das bie-
ten die zahlreichen
Marken-Outlets im Ge-
werbePARK Mülheim-
Kärlich – Deutsch-
lands längster Shop-
pingmeile.
Die Besucherinnen und
Besucher erwartet hier
ein großes, breitgefä-
chertes Angebot der
Trendmarken ESPRIT,
S. Oliver, Tommy Hilfi-
ger, H	M, Betty Bar-
clay, Gerry Weber, Sa-
lamander, Adenauer
Moden, Skechers, On-
ly, Mister 	 Lady -eans,
die beiden Outlets von
Lindt und Kneipp so-
wie Marco Polo und vie-
le weitere top Mar-
ken.. Das Angebot in
diesen Outlets lässt kei-
ne Wünsche offen. Die
Modelabels präsentie-
ren ihre Kollektionen

und aktuelle Trends
kombiniert mit einer ho-
hen Produktqualität und
das zu einem at-
traktiven Preis-Leis-
tungsverhältnis.
Ob Business, Abend-
mode oder Sport-Be-
kleidung – hier fin-
den modebegeisterte
Damen und Herren im-
mer das richtige Out-
fit. Die harmonisch auf-
einander abgestimm-
ten Kleidungs- und Ac-
cessoire-Konzepte je-
der Kollektion liefern
dabei immer wieder
neue Inspiration für ei-
nen individuellen Auf-
tritt. Zudem überzeugt
das abwechslungsrei-
che Sortiment mit hoch-
wertigenMaterialien. Die
angesagte Markenmo-
de ermöglicht den Kun-
den, unabhängig von
ihrer Konfektionsgrö-
ße, ihren ganz eige-
nen Stil zu entfalten. Al-
le Outlets haben von

montags bis sams-
tags geöffnet – selbst-
verständlich auch an
den verkaufsoffenen
Sonntagen. Wie im Ge-
werbePARK Mülheim-
Kärlich üblich, gibt es
kostenlose Parkplätze
direkt vor der Tür. Und
seit neuestem auch ein
Parkhaus mit 118 Plät-
zen. Modebewusste
Kunden haben so die
Möglichkeit sich auf
kurzen Wegen von Kopf
bis Fuß einzukleiden
oder sich über Neu-
igkeiten zu informie-
ren. Die Ansiedlung ver-
schiedener neuer Mar-
ken-Outlets erweitert
immer wieder aufs Neue
die einzigartige Bran-
chenvielfalt und macht
damit Deutschlands
längste Shoppingmei-
le so attraktiv wie nie.
Das Angebot lässt de-
finitiv keine Wünsche
offen.

Foto: Meinjohanns
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1) Nur gültig für Neuaufträge. Der gesparte Betrag wird nichtausgezahlt, sondern vom Rechnungsbetrag abgezogen. Der gesparte Betrag wird pro Einkauf nur einmal in Höhe des für den gesamten Warenwert vorgesehenen gesparten
Betrages von 55,-€ (ab 250,-€ Einkaufswert), 100,-€ (ab 500,-€ Einkaufswert), 200,-€ (ab 1000,-€ Einkaufswert), 400,-€ (ab 2000,-€ Einkaufswert), 700,-€ (ab 3000,-€ Einkaufswert) abgezogen. Ausgenommen sind bereits reduzierte
Artikel, Gartenmöbel, Artikel der Marke Emma, gekennzeichnete Preis-Hit-Artikel, Dauerniedrigpreis-Artikel, TV-Artikel, Küchen, ROLLER-Geschenkkarten sowie Lieferung & Montage. Nicht mit anderen Rabattaktionen außer dem 2%
ROLLER-APP Rabatt kombinierbar. Gültig vom 24.11. bis 30.11.2024. 2) Ausgenommen Lieferung & Montage, Pfand & ROLLER Geschenkkarten. Gilt nur bei aktiver Nutzung der ROLLER-App durch Scannen des gültigen Strichcodes aus
der ROLLER-App am Counter/an der Kasse oder Einloggen über das Kundenkonto auf roller.de & nur bis zum 31.12.2024. ROLLER behält sich dieVerlängerung des Angebotes vor. Der Preisnachlass wird pro Einkauf nur einmal gewährt.

ROLLER GmbH & Co. KG | Willy-Brandt-Allee 72 D-45891 Gelsenkirchen | www.roller.de

Unsere Öffnungszeiten Mo-Sa: 10-19 Uhr
ROLLER Mülheim-Kärlich, Industriestraße 12-16, 56218 Mülheim-KärlichROLLER Mülhei Kärlich, Indu ri aß 12 6, 56218 Mülhei Kärlich

Spare bei
jedem Einkauf

zusätzlich

mit der -App,
deiner digitalen
Kundenkarte.2%+

23%Spare auf Möbel
bis
zu

1)

2)

250.- Einkaufswert
500.- Einkaufswert

1000.- Einkaufswert
2000.- Einkaufswert
3000.- Einkaufswert

ab
ab
ab
ab
ab

55.-
100.-
200.-
400.-
700.-



-etzt Fahrräder und E-Bikes kaufen
Im Winter schon das Traumrad für die kommende Saison zu top Preisen sichern

Die Black Week steht
im Gewerbepark vor der
Tür und bietet eine per-
fekte Gelegenheit, sich
den Traum von einem
neuen Fahrrad oder E-Bi-
ke zu erfüllen – und
das zu unschlagbaren
Preisen� Egal, ob du ein
leidenschaftlicher Rad-
fahrer bist oder gera-
de erst mit dem Rad-
fahren beginnen möch-
test, bei der Black Week
gibt es eine große Aus-
wahl an Fahrrädern und
E-Bikes für jedes Be-
dürfnis und jedes Bud-
get.
Für alle, die lieber auf
klassische Fahrräder set-
zen, gibt es eine Viel-
zahl an Modellen, die
mit satten Rabatten lo-
cken. Vom sportlichen
Mountainbike über Renn-
räder bis hin zu be-
quemen City- und Trek-
kingrädern ist alles da-
bei. -etzt ist die ideale Ge-
legenheit, ein Traumrad
zu ergattern.
E-Bikes erfreuen sich im-
mer größerer Beliebt-
heit und sind die per-
fekte Wahl für alle, die län-
gere Strecken bequem
zurücklegen oder et-
was Unterstützung bei
Anstiegen wünschen. Die
Black Week bietet eine
große Auswahl an E-Bikes
zu stark reduzierten Prei-
sen – von leistungs-
starken E-Mountain-
bikes über elegante Ci-
ty-E-Bikes bis hin zu
praktischen E-Trekking-
rädern. Ein E-Bike kann
nicht nur deinen Alltag er-
leichtern, sondern auch
dein Fahrerlebnis auf ein
neues Level heben.

Vorsorgen f¼r die
kommende Saison
Der Winter mag vor der
Tür stehen, aber ge-
nau jetzt ist der rich-
tige Moment, um sich
für die kommende Sai-
son zu wappnen und
die tollen Angebote zu
nutzen, um schon jetzt
in dein neues Fahrrad
oder E-Bike zu inves-
tieren. So ist man bes-
tens vorbereitet, wenn
im Frühling die ersten
Sonnenstrahlen locken
und die neue Fahr-
radsaison beginnt. -etzt
kaufen, später losfah-
ren – und das zu ei-
nem top Preis.

Der nächste 6ommer kommt bestimmt. Daher sollte man jetzt die Gelegenheit nutzen� um sich ein top Bike zu ei�
nem gutem 3reis zu sichern. Foto: 3i[aba\

Leasen statt kaufen
E[pertentipp von 8li
Ale[ Ó Verkaufsleiter
Fahrrad ;;/ Mülheim�
.ärlich:
Mit Leasing günstig zum
neuen E-Bike: Fahrrad-
und E-Bike-Leasing ist
derzeit eine der besten
Möglichkeiten, um auf er-
schwingliche Weise das
Traumrad zu bekommen
– und das über die Fi-
nanzierung durch den
Arbeitgeber. Das Leasing
bietet zahlreiche Vorteile,
die den Umstieg auf das

neue Rad besonders at-
traktiv machen. So haben
Kunden Zugriff auf eine

beeindruckende ;;L-
Auswahl mit über
������� Bikes, aus de-
nen sie das für sie pas-
sende Modell auswählen
können. Ein weiterer ent-
scheidender Vorteil: Lea-
sing kann bis zu 4� �
günstiger sein als der
Kauf eines neuen Bikes.
Doch damit nicht genug –
bei Fahrrad ;;L sind au-
ßerdem wichtige Services
wie Versicherung und re-
gelmäßige Wartung im
Leasingpaket enthalten.

8li Ale[. Foto:Fahrrad ;;/

'er Gewerbepark im 1etz

Besuchen Sie unseren PARK auch im In- ternet. Ob gren-
zenloses Shoppen oder kulinarische Genüsse, ob Hand-
werksbe- trieb oder internationaler Konzern: Der PARK
hat viel zu bieten� �berzeugen Sie sich selbst und entde-
cken Sie einzigarti- ge Vielfalt, großartige Angebote, wich-
tige Informationen und vieles mehr. EINER F�R ALLES . . .
wir sehen uns im PARK. Den Gewerbe- und Innovation-
PARK Mülheim-Kärlich finden Sie online unter www.der-
gewerbepark.de. Foto: nik
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410% auf Terrassendach & Lamellendach
inkl. Visualisierung*

25% auf ausgewählte Ausstellungsmöbel
& Musteranlagen*25%&MuMusteranlagen*

Jetzt gemeinsam durch den
Winter - Richtung Sonne
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Kamelhaar-DeckDeckeenn

Daunen-
Decken

Schafwhafwhaf oll-
Decken

Mülheim-Kärlich
Jungenstraße 18 · Telefon: 0261/25050 · www.betten-walter.de

Bettenreinigung vom Profi!

Öffnungszeiten: Montag Ruhetag, Dienstag + Mittwoch nach
Terminvereinbarung, Donnerstag + Freitag 9.30 – 18.30 Uhr,
Samstag 9.30 – 14.00 Uhr, Sonntag nicht geöffnet!

Wegen
Kollektionswechsel:

Auf alle Spannbettlaken
(Jersey, Flausch, Biber, Nicki-Velours)

in unterschiedlichen Größenterschiedlichen

37,69%
Rabatt

(so lange Vorrat reicht)

Designer-
Bettwäsche
(135 x 200 cm) 79,95 €
bzw.

(Komfortgröße,
155 x 220 cm) 99,95 €
inkl. Kopfkissen (80 x 80 cm),
Mako-Satin Garnitur Magic,
100% Baumwolle,
bügelleicht-Digitaldruck.

Waschen Ihrer Matratzenbezüge
(müssen mindestens einen 3 seitigen Reißverschluss haben)
bis Größe 100/220 cm 65,–
bis Größe 160/220 cm 92,–
bis Größe 200/220 cm 120,–

Federn- & Bettenreinigung
P egewäsche für Kopfkissen Oberbett

Beanspruchte Artikel ohne
Fleckenbehandlung 20,– 40,–

Intensivwäsche für
sehr stark beanspruchte Artikel
oder länger nicht gewaschenes,
mit Fleckenbehandlung 25,– 50,–
Bettdeckengröße ab 200/200 cm 65,–

38,–
Spezialwäsche Ihrer synthetischen Decke
bis Größe 155/220 cm
bis Größe 200/220 cm 66,–

Spezialwäsche Ihrer Naturhaardecke
bis Größe 155/220 cm 55,–
bis Größe 220/240 cm 65,–

ehcsineigyh&ellenoisseforP
Reinigun

g für Ihr
Bett



R22M 2F BEA87<� Bestpreis garantiert
Parfüms aller Marken sowie Beauty Artikel – immer zum günstigsten Preis Deutschlands

Der ROOM OF BEAUT<
in Mülheim-Kärlich ist seit
���� die erste Adresse
für alle, die hochwertige
Kosmetikprodukte und ex-
klusive Beauty-Erlebnisse
suchen.
Hier gibt es nicht nur
stets garantiert den güns-
tigsten Preis Deutsch-
lands für eine Vielzahl an
Pflegeprodukten und Düf-
ten aller großen Marken
– sondern auch regel-
mäßig abendliche Events,
die alles rund um das The-
ma Schönheit und Pfle-
ge bieten. Ein besonde-
res Highlight sind die Kos-
metikabende, die von ei-
ner fest angestellten und
erfahrenen Kosmetikerin
professionell geleitet wer-
den. Gäste haben die Mög-
lichkeit, sich individuell be-
raten zu lassen, die neu-
esten Produkte zu tes-
ten und wertvolle Tipps
zur Hautpflege zu er-
halten oder ein schnel-
les Make-up für den Abend
kennen zu lernen. Diese
Events bieten eine ein-
zigartige und exklusive Ge-
legenheit, in entspannter
Atmosphäre Neues aus-
zuprobieren und sich be-

raten zu lassen. Hierzu
gibt es einen What-
sApp-Channel, bei dem
man sich exklusiv für die
Events anmelden kann.

1ischenparf¼ms als
'ufterlebnis
Für Liebhaber besonde-
rer Düfte hält der ROOM
OF BEAUT< zudem eine
Auswahl an Nischenpar-
füms bereit, die man so
nicht überall findet. Hier
werden exklusive, seltene
Parfüms angeboten, die
oft nur in kleiner Aufla-
ge produziert werden und

durch außergewöhnliche
Duftkompositionen beein-
drucken. Ein echter Ge-
heimtipp für alle, die auf
der Suche nach einem
ganz besonderen Duft sind,
der Individualität und Stil
ausdrückt.

Schönheit beginnt
von innen
Ab dem nächsten -ahr
wird das Angebot im
ROOM OF BEAUT< noch
erweitert: Es werden Se-
minare zum Thema Darm-
gesundheit angeboten.
Denn Schönheit beginnt

bekanntlich von innen, und
eine gesunde Verdauung
trägt maßgeblich zum
Wohlbefinden und zu
schöner Haut bei. Die Se-
minare bieten praxisna-
hes Wissen und Tipps,
wie man die Darmge-
sundheit fördern und da-
mit auch das Hautbild ver-
bessern kann. Der ROOM
OF BEAUT< ist somit ein
echter Beautyhotspot, der
weit über klassische Pfle-
ge hinausgeht und re-
gelmäßig neue Trends und
Themen aufgreift. Hier wird
Beauty nicht nur ver-

standen, sondern neu de-
finiert. Und es lohnt sich re-
gelmäßig vorbei zu schau-
en, denn im wechseln-
den Sortiment gibt es ste-
tig neue Highlights.

Andrea .neip 	 ihr 7EAM haben etwas ganz Besonderes geschaffen. Foto: .neip

Was bedeutet Úder
günstigste 3reis
DeutschlandsØ" Das
ist ganz einfach, denn
es ist unser Verspre-
chen� -eder Kunde
kann bei uns den EAN-
Code eines Produkts
scannen und in aner-
kannten Portalen wie
z.B. idealo prüfen –
und wird feststellen,
dass wir stets günsti-
ger sind als der güns-
tigste seriöse Anbie-
ter. Und das Beste: es
fallen keine Versand-
kosten an. Einfach so-
fort shoppen� Sollte
der Preis im Netz fal-
len, passen wir unsere
Preise umgehend an.
So können sich un-
sere Kunden jederzeit
auf uns verlassen. Da-
für stehe ich mit mei-
nem Namen.
Eure Andrea .neip

BLACK WEEK KNALLERPREISE!

Die Getränke-Spezialisten in Ihrer Region: gültig in allen teilnehmendenMärkten
Hier wird SERVICE noch groß geschrieben! Lieferservice, Festservice, Kühlservice, Kommissionen,
EC-Zahlung, großer Parkplatz und viele weitere Artikel auf Anfrage! (Nicht alle Leistungen in allenMärkten)

DIE Getränke-Spezialisten . . . Da wo der Einkauf angenehmer ist!
Schnell, stressfrei und bequem Getränke kaufen!

Gültig: 22.11. – 30.11.2024

Brohler
versch. Sorten

12 x 0,75 l
Pfand 3,30, 1 l = 0,44 3,99

Hochwald
versch. Sorten

9 x 0,75 l
Pfand 2,85, 1 l = 0,41 2,77

Rhodius
versch. Sorten

12 x 1,0 l
Pfand 4,50, 1 l = 0,48 5,79

Bitburger
Stubbi
versch. Sorten

20 x 0,33 l
Pfand 3,10, 1 l = 1,36 8,99

Mönchshof
versch. Sorten

20 x 0,5 l
Pfand 4,50, 1 l = 1,30 12,99

Jever
versch. Sorten

20 x 0,5 l, 24 x 0,33 l
Pfand 3,10/3,42, 1 l = 1,40/1,77 13,99

Kicos
Guarana

12 x 0,7 l
Pfand 3,30, 1 l = 0,95 7,99

Coca Cola
PET
versch. Sorten

12 x 1,0 l
Pfand 3,30/Kiste
1 l = 1,00€/0,92€/0,83€ 11,99

3,99 5,79
nchshof

11,9913,99 AKTION:
1 Kiste =11,99 €/Kiste
2 Kisten =10,99 €/Kiste
3 Kisten = 9,99 €/Kiste
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Duwillst immer
up to date
sein?

Dann abonniere
unseren WhatsApp-Kanal

NEUE WARE | TERMINE | THEMEN | ANMELDUNGEN

Industriestr. 17 (Direkt hinter WMF) | 56218 MÜLHEIM-KÄRLICH

⏰  Mo: geschlossen  | Di bis Fr: 12 –18 Uhr  | Sa: 10 – 16 Uhr

onniere
sApp-Kanal

ANMELDUNGEN

PARFUMS
KOSMETIK

BEAUTY
TECHNIK

(FÜR DIE SCHÖNHEIT)

u.v.m.

GIGANT
ISCHE

AUSWAHL

PRODU
KTE

EINGET
ROFFEN

!

-10% zusätzlich

auf den aktuellen

Sonderpreis!

vom 16. bis 30.11.2024

IMMER DER
GÜNSTIGSTE PREIS
DEUTSCHLANDS!



Solange Vorrat reicht!
November SALE
BLACK

1867.- sparen!

Das smarte System

750Wh
CX 85 Nm

Drehmoment
3332.-

statt 5199.- UVP

November SALE
BLACK

E-Fully Copperhead EVO AM-2
• Traumantrieb:
Bosch CX Smart plus 750 Wh-Akku

• einstellbares 140 mm Luftfahrwerk für Trails
und ausgedehnte Touren

• 11 Gang Shimano
Deore Schaltung
mit großer
Bandbreite

• absenkbare
Sattelstütze

• 4-Kolben
Scheiben-
bremsen

Premio EVO 10 Lite
• elegantes Trekking E-Bike
• stärkster Bosch CX Motor
• Schwalbe Marathon E-Plus Breitreifen
• 10 Gang Shimano
Deore Schaltung

• Luftfedergabel
und Premium-
Comfort-Sattel

2995.-
statt 4389.- UVP

November SALE
BLACK

Das smarte System

625Wh
CX 85 Nm

Drehmoment

1394.- sparen!

November SALE
BLACK

-20% auf BikeWear
Alle Infos: shop.zweirad-stadler.de

Unschlagba
r

reduziert!

E-BIKE KLAPPRAD 20“
Upstreet 2 5.40
• cleverer Faltmechanismus
und hochstabiler Rahmen
ohne Kompromisse

• effizienter Bosch Active Plus Motor
• wartungsfreie 8 Gang
Nabenschaltung

• Scheibenbremsen
• stabiler
Doppelständer

1107.- sparen!
Handgefertigt
in der Schweiz Perfekt für

Camping, ÖPNV
oder beengte

Platzverhältnisse

2892.-
statt 3999.- UVP

November SALE
BLACK

Active Plus

500Wh
50 NmDrehmoment

707.- sparen!

Das smarte System

750Wh
CX 85 Nm

Drehmoment

•

3692.-
statt 4399.- UVP

November SALE
BLACK

E-SUVMacina All Terra 750Wh
• das robuste Trekking-E-Bike für alle Wege
• sicher Fahren auch auf Schotter
• stärkster Bosch CX-Motor
• KTM-Topqualität
• Langlebige Shimano
SchaltungSchaltung

MÜLHEIM-KÄRLICH Zweirad-Center Stadler Mülheim-Kärlich GmbH, Industriestr. 15, 56218 Mülheim-Kärlich, Mo - Fr 9:30 bis 19:00 Uhr, Sa 9:30 bis 18:30 Uhr www.zweirad-stadler.de
Irrtümer, Druckfehler, Preisänderungen und Liefermöglichkeiten vorbehalten. Teilweise keine Originalabbildungen. Angebote nur solange der Vorrat reicht. ** ehemalige UVP *** Preis entspricht unserem Markteinführungspreis der
aktuellen Saison 1) Kaufpreis entspricht dem Nettodarlehensbetrag; Gebundener Sollzinssatz (jährl.) 0,0 %; effektiver Jahreszins 0,0 %; Beispiel: Finanzierungsbetrag 1.000,- Euro. 10 Monate 100,- €. Gesamtbetrag bei einer Laufzeit

von 10 Monaten: 1.000,- €. Angaben zugleich repräsentatives Beispiel i. S. d. § 17 Abs. 4 PangV. Vermittlung erfolgt ausschließlich für den Kreditgeber BNP Paribas S.A. Niederlassung Deutschland, Standort München: Schwanthalerstr.
31, 80366 München. In Österreich erfolgt die Vermittlung für die BNP Paribas Personal Finance S.A. Niederlassung Österreich
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