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VERKAUFSOFFENER SONNTAG
VON 13:00 UHR BIS 18:00 UHR

TOLLE AKTIONEN 
UND JEDE MENGE ANGEBOTE

ST. MARTIN DER 
STADT MÜLHEIM-KÄRLICH

Anzeigensonderveröffentlichung



te r itio trifft hier f o er e
Martinsmarkt lädt zum Sonntags-Bummel ein / Spiel und Spa für die ganze Familie

-nik- Bereits zum 32. Mal
findet am Sonntag, 3. No-
vember, der weit über die
Stadtgrenzen hinaus be-
kannte Martinsmarkt statt

erneut organisiert von
der Projektgemeinschaft
„Wir in Mülheim-Kärlich“.
Die Veranstaltung ist
schon längst eine gute
Tradition geworden und
bei kleinen wie gro en Be-
suchern aus nah und fern
sehr beliebt. Im Rahmen
eines verkaufsoffenen
Sonntages haben fast alle
Einzelhandelsbetriebe und
Fachhändler am 3. No-
vember (13-18 hr), ge-
öffnet und laden zum un-
gestörten „Schauen und
Kaufen“ ein. Neue Läden
können erkundet werden
und es gibt wieder eine
Autoschau. Ganz in Ruhe
können auch schon die
ersten Weihnachtsge-
schenke besorgt werden.

ote sche
lec ere ec e
Hei begehrt waren bei je-
der Veranstaltung die tol-
len roten Taschen mit Wer-
bung des Gewerbeparks
Mülheim-Kärlich. Die nach-
haltigen Einkaufstaschen
sind nicht nur ein Symbol
für das einzigartige Shop-
pingerlebnis, das der Ge-
werbepark Mülheim-Kär-
lich seinen Besuchern bie-
tet sie leisten auch ei-
nen wertvollen Beitrag zur
Vermeidung von Plastik-
müll. Au erdem wird es
passend zu St. Martin
auch wieder leckere „We-
cken“ für die Kinder ge-
ben. Die Projektgemein-
schaft „Wir in Mülheim-Kär-
lich“ hat freundliche Helfer
engagiert, die Taschen und
Wecken im Gewerbepark
verteilen werden.

iel f r
ie g e ilie

Für Spiel und Spannung
sorgt die beliebte
Glücksrad-Aktion der
Projektgemeinschaft auf
dem Gelände von Ske-
chers (Industriestra e).
Mit einem Dreh kann man
hier tolle Preise gewin-
nen. nd auch das tra-
ditionelle Kinderschmin-
ken wird in diesem Jahr
nicht fehlen. Ein weiteres
Highlight ist in diesem
Jahr ein gro er Floh-
markt auf dem Gelände
von Real. Natürlich ist für

das leibliche Wohl mit
zahlreichen kulinari-
schen Leckereien für je-
den Geschmack bestens
gesorgt.
Auf dem Gelände gibt
es zudem zahlreiche In-
fostände rund um das
Thema Solarenergie.

t rti hoch
oss

Höhepunkt beim Mar-
tinsmarkt ist, wie alle
Jahre wieder, der gro e
mzug, bei dem St. Mar-

tin hoch zu Ross durch
den Gewerbepark zieht.

Während die „Rheini-
schen Musikfreunde
Kettig“ die Zuschauer
mit Martinsliedern un-
terhalten, werden Mit-
glieder des Theater- und
Heimatvereins „Fidelio“
Mülheim wieder leckere
Martinswecken an die
Kinder verteilen. Schon
seit Jahren unterstützt
der Mülheimer Verein
die Projektgemeinschaft
bei der Gestaltung des
Martinsmarktes.
Entdecken Sie bei ei-
nem entspannten Ein-
kaufsbummel mit der

ganzen Familie das
reichhaltige Warenan-
gebot im Gewerbepark
Mülheim-Kärlich
Deutschlands längster
Shopping-Meile“.
Nicht nur die beeindru-
ckende Branchenviel-
falt, auch die hervorra-
gende verkehrliche An-
bindung sowie ausrei-
chend kostenlose Park-
plätze machen den Ge-
werbepark Mülheim-
Kärlich zu einem Er-
lebnis der besonderen
Art.

he unkt bei artins arkt ist wie alle ahre wie er er ro e u bei e t. artin hoch u oss
urch en ewerbe ark ieht. Fotos: urascheck

uch i s ko en bei artins arkt oll auf ihre osten.
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Wir haben unseren Store in Mülheim-Kärlich
für dich umgebaut und freuen uns auf deinen Besuch.

INDUSTRIESTRASSE 55, 56218 MÜLHEIM-KÄRLICH
ÖFFNUNGSZEITEN: MONTAG - SAMSTAG 10:00–19:00

NEW STORE NEW FASHION



fahrrad-xxl.de

Erleben | Testen | Losfahren

Besuche uns auf Facebook

oder auf Instagram@fahrradxxl

*1) unverbindliche Preisempfehlung des Herstellers *2) ehemalige unverbindliche Preisempfehlung des
Herstellers *3) gilt auf besonders gekennzeichnete, vor Ort in der Filiale lagernde Ware. Bestellungen aus
dem Onlineshop, aus anderen Filialen oder beim Hersteller ausgeschlossen. Keine Kombination mit anderen
Rabatten und/oder Boni. Keine Barauszahlung möglich. *4) Für dieses Modell ist Leasing nur zur UVP
möglich. Nähere Informationen zu Leasing vor Ort in den Filiale.

Auch in rot
verfügbar!

E-Mountainbike | HARDRAY E 4.0
Hardtail mit Yamaha Motor PW-TE (60 Nm) und 500-Wh-
Intube-Akku · Sichere, hydraulische Tektro-Scheiben-
bremsen HD-M280 · SR Suntour-Federgabel mit 100 mm
Federweg und Lock-Out-Funktion

2.899,00*1

1.449,
00 -50%

IN DEN RAHMENHÖHEN 37/40 UND
45 CM MIT 27.5“ LAUFRÄDERN 
IDEAL FÜR FAHRER AB CA. 145 CM
(KINDER/JUGENDLICHE)*4

ANGEBOT
ist nur am VERKAUFS
OFFENEN SONNTAG
am 03.11.2024 gültig



Auch als
Damen-
Variante
verfügbar!

REDUZIERT!

BIKES
BIS ZU

50 %*3

-20%

-28%

-27%

-31%

Kartonmitnahmepreis

E-Trekkingbike |
TOUR E.LTD
Bosch Active Line-Motor
mit 400-Wh-Akku - ideal
für entspannte Radtouren ·
Bewährte und robuste
9-Gang Shimano-Schal-
tung · Sicher verzögernde,
hydraulische Shimano
MT200-Scheibenbremsen

2.199,99*1

1.59999

1.499,00*2

1.07900

Heimsport | ANDES 3.1
Ergometer mit Magnetbremse, für gelenkschonen-
des Ganzkörpertraining · Übersichtliches Display
mit 10 voreingestellten Programmen · Klappbar
für platzsparende Lagerung · Preis nur gültig bei
direkter Mitnahme im Karton und Eigenmontage

Heimsport | GR 7
Professioneller Biketrainer mit Induktionsbremse
(11 Widerstandsstufen) · Sattelstütze und Lenker
in Höhe und vertikal einstellbar · Schwungrad
mit 6 kg Gewicht simuliert echten, natürlichen
Rundlauf

-35%-28%

679,00*1

43900
629,00*2

49900
4.999,99*1

3.59999

Trekkingbike | TOURRAY 1.0
Schickes Rad mit hervorragendem Preis-Leis-
tungs-Verhältnis · Leichter Aluminiumrahmen
mit Federgabel · Ideales Alltagsrad mit 21-Gang
Shimano-Schaltung · Helle LED-Lichtanlage mit
Shimano-Nabendynamo

Mountainbike | AIM PRO
Superleichter Aluminiumrahmen · Bewährte SR
Suntour-Federgabel mit 100 mm Federweg ·
Hydraulische Tektro-Scheibenbremsanlage HD-
M275 · 29"-Laufräder für perfektes Fahrverhalten

E-Mountainbike | DRIFT 520
All-Mountain-Fully mit Bosch CX-Motor und
625-Wh-Intube-Akku · Hervorragendes Handling
durch perfekt abgestimmte Geometrie · Einstell-
bares Luftfahrwerkt mit 160/150-mm-Federweg
und stabilen Laufrädern mit Steckachsen

1.599,00*2

1.09900

Mülheim-Kärlich
Industriestraße 18–20
56218 Mülheim-Kärlich
Mo.–Fr.: 09:30 – 19:00 Uhr
Sa.: 09:30 – 18:30 Uhr
Tel.: 0261 133686-0

Koblenz
Löhrstraße 5–15
56068 Koblenz
Mo.–Fr.: 09:30 – 18:30 Uhr
Sa.: 10:00 – 18:00 Uhr
Tel.: 0261 91505-0

Mainz
Rheinallee 179
55120 Mainz
Mo.–Fr.: 09:30 – 19:00 Uhr
Sa.: 09:30 – 18:30 Uhr
Tel.: 06131 62229-0

Griesheim b. Darmstadt
Flughafenstraße 14
64347 Griesheim
Mo.–Fr.: 09:30 – 19:00 Uhr
Sa.: 09:30 – 18:30 Uhr
Tel.: 06155 709000-0

Erleben | Testen | Losfahren

FÜR BESONDERE HERBSTMOMENTE
GENAU MEIN RAD

-9%

1.099,99*1

99999

Zubehör | FAHRRADTRÄGER EPOS 978
Fahrradtträger für 2 Räder · Max. Zuladung: 60 kg ·
Zusammenklappbar für platzsparende Lagerung
zu Hause oder Transport im Fahrzeug · Viele funk-
tionelle Detaillösungen



Traditionelle Veranstaltung für Groß und Klein
Liebe Besucherinnen
und Besucher des Ge-
werbeparks Mülheim-
Kärlich,

ich freue mich wieder
sehr, Sie hier zum dies-
jährigen Martinsmarkt
begrüßen zu dürfen. Seit
32 Jahren wird diese tra-
ditionelle Veranstaltung
im Gewerbepark Mül-
heim-Kärlich jetzt schon
von der Projektgemein-
schaft „Wir in Mülheim-
Kärlich“ durchgeführt.
Unsere Unternehmen im
größten Fachmarktzent-
rum Deutschlands wer-
den auch in diesem Jahr
ihre Leistungsfähigkeit
und Vielfalt unter Be-
weis stellen. Die ausrei-

chend und kostenlos ver-
fügbaren Parkplätze las-
sen Ihnen die uneinge-
schränkte Zeit alle güns-
tigen Angebote und das
breit gefächerte Sorti-
ment, zu prüfen. Nach ei-
nem günstigen Einkaufs-
tag können Sie dann zu-
frieden nach Hause fah-
ren.
Ich bitte Sie, von den
Möglichkeiten im Ge-
werbepark bzw. in der
Stadt Mülheim-Kärlich
einkaufen zu können, Ge-
brauch zu machen. Die-
se Möglichkeit wurde
auch von vielen Besu-
chern genutzt.
Leider aber auch, um
sich in den Geschäften
zu informieren und be-

raten zu lassen und dann
im Internet zu bestellen.
Das ist legitim aber nicht

fair! Beratung und Wa-
renpräsentation haben
ihren Preis und das soll-
ten Sie auch honorieren.
Das regionale Einkaufen
im Handel hat ja auch et-
was zu bieten. Es ist
ein Stück weit auch Un-
terhaltung, mal heraus
kommen aus den vier
Wänden.
Was würden Sie ma-
chen, wenn es den Ge-
werbetreibenden vor Ort
nicht mehr gäbe. Nur
noch von zu Hause aus
im Internet einkaufen oh-
ne persönliche Kontak-
te? Das können Sie nicht
und wird auch keiner wol-
len. Also bitte kaufen Sie
vor Ort ein! Ganz be-
sonders möchte ich mich

an dieser Stelle bei al-
len Mitarbeiterinnen und
Mitarbeitern der Einzel-
händler und Fachge-
schäfte im Gewerbepark
und in der Stadt Mül-
heim-Kärlich bedanken,
die sich auch in schwie-
rigen Zeiten in den Dienst
ihres Arbeitgebers stel-
len und Sie freundlich be-
raten und bedienen.
Zum Abschluss wün-
sche ich Ihnen eine gu-
te Zeit, einen schönen
Aufenthalt im Gewerbe-
park Mülheim-Kärlich und
das Sie gesund bleiben.

Gerd Harner
Stadtbürgermeister
Mülheim-Kärlich

Herzlich willkommen zum 32. Martinsmarkt
Sehr geehrte Damen und
Herren, liebe Besucher
und Besucherinnen un-
seres Gewerbeparks,

die Projektgemeinschaft
„Wir in Mülheim-Kärlich“
veranstaltet bereits zum
32. Mal den traditionellen
Martinsmarkt in unserem
schönenGewerbepark, zu
dem wir Sie ganz herzlich
begrüßen.
Der Martinsmarkt bietet
Ihnen dieMöglichkeit zum
ungestörten, stressfreien
Einkaufen. Im Rahmen
des verkaufsoffenen
Sonntages haben fast al-
le Einzelhandelsbetriebe
und Fachhändler am 3.
November (13-18 Uhr),
geöffnet. Nutzen Sie die
Gelegenheit, um nach den
ersten Weihnachtsge-
schenken für Ihre Lieben
zu schauen. Egal ob Sie
Sport- oder Elektroartikel,
Möbel oder Bekleidung,
Schuhe oder Modeac-
cessoires suchen – die
Mülheim-Kärlicher Ein-
zelhändler und Fachge-

schäfte haben für jeden
Geschmack etwas zu bie-
ten und tun alles, um Ihre
Wünsche zu erfüllen.

Kommen Sie zu uns – ein
vielseitiges Angebot,
kompetente und kunden-
freundliche Beratung, at-

traktive Preise, kurze We-
ge und viele, vor allem
kostenlose Parkplätze
werden Sie begeistern.
Darüber hinaus halten die
Geschäfte wieder tolle
Aktionen und zahlreiche
Sonderangebote bereit.
Wie jedes Jahr haben wir
für Sie auch wieder ein
abwechslungsreiches
Programm organisiert.
Der Heilige Sankt Martin
besucht in Begleitung der
Rheinischen Musikfreun-
de Kettig den Gewerbe-
park und es werden le-
ckere Wecken an die Kin-
der verteilt.
Für Spiel und Spannung
sorgt die beliebte Glücks-
rad-Aktion der Projekt-
gemeinschaft auf dem
Gelände von Schuh Ger-
mann (Industriestraße).
Mit einem Dreh kann man
hier tolle Preise gewin-
nen.
Dass wir gemeinsam auch
schwierige Zeiten über-
stehen, hat uns Ihre Treue
zum Einzelhandel im Ge-
werbepark in der ver-

gangenen schwierigen
Jahren gezeigt. Dafür
möchten wir uns ganz
herzlich bedanken.
Überwältigend war auch
der Besucheransturm im
letzten Jahr.
Es war deutlich zu mer-
ken, dass die Menschen
das gemeinsame shop-
pen und die Waren live
vor Ort zu erleben, ver-
misst haben.
Nicht nur den Kindern hat
Sankt Martin dabei ein
Lächeln auf das Gesicht
gezaubert und die zahl-
reichen Aktionen wurden
mit Begeisterung ange-
nommen.
Wir wünschen Ihnen auch
in diesem Jahr einen er-
lebnisreichen Tag und viel
Vergnügen im Gewerbe-
park Mülheim-Kärlich,
Deutschlands größtem
Fachmarktzentrum.

Axel Kargl
Vorsitzender

Projektgemeinschaft
„Wir in Mülheim-Kärlich“

Tolles Programm für alle Generationen
Liebe Mitbürgerinnen
und Mitbürger, liebe Be-
sucherinnen und Besu-
cher,

herzlich willkommen zum
diesjährigen Martins-
markt! Zum Beginn des
Herbstes und zum Fest
von Sankt Martin öffnet
der Gewerbepark auch
2024 wieder seine Türen.
In dieser besonderen Zeit
des Jahres erinnern wir
uns an die Werte von Tei-
len und Nächstenliebe,
die uns der Heilige vor-
lebt. Für kleine wie große
Besucherinnen und Be-

sucher ist Sankt Martin
am 13. November 2024
leibhaftig anwesend und
wird vor Ort wieder die
beliebten roten Taschen
verteilen.
Lassen Sie sich von den
herbstlich-leuchtenden
Angeboten der Fachge-
schäfte inspirieren und
nutzen Sie die Gelegen-
heit, mit der ganzen Fa-
milie durch die Läden zu
schlendern und aktuelle
Produkte zu entdecken –
umfassende Beratung,
freundlicher Service und
kostenlose Parkplätze in-
klusive. Unter den vielen

Aktionen, die die teilneh-
menden Betriebe eigens
für den Martinsmarkt ini-
tiiert haben, ist bestimmt
für jeden Geschmack et-
was dabei. Außerdem lo-
cken jede Menge Rabat-
te. Und unter den neu-
esten Trends findet sich
vielleicht auch schon das
eine oder andere Weih-
nachtsgeschenk.
Der Martinsmarkt ist nicht
nur eine Chance zum
Einkaufen, sondern auch
ein Fest der Gemein-
schaft, ein Ort der Be-
gegnung und des Mitei-
nanders von Klein und

Groß, ganz im Sinne von
Sankt Martin.
Die Unternehmen im Ge-
werbepark und die ge-
samte Verbandsgemein-
de Weißenthurm freuen
sich auf Ihren Besuch. Ich
wünsche Ihnen einen tol-
len Einkaufserlebnis-
bummel beim Martins-
markt.

Herzlichst, Ihr
Thomas Przybylla
Bürgermeister der
Verbandsgemeinde

Weißenthurm
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Ein Paradies für Schuhliebhaber
Der erste Skechers Superstore Europas hat in Mülheim-Kärlich eröffnet
Das Skechers Outlet in
Mülheim-Kärlich ist ein
wahres Paradies für
Schuhliebhaber und bie-
tet eine beeindruckende
Auswahl an hochwertigen
Schuhen zu attraktiven
Preisen. Als erster Ske-
chers Superstore Euro-
pas, der im Juni 2024 er-
öffnet wurde, zieht es zahl-
reiche Kunden an, die auf
der Suche nach stilvollen
und bequemen Schuhen
sind.
Im Outlet finden Besu-
cher eine breite Palette
an Modellen für die gan-
ze Familie. Besonders be-
liebt sind die Sportschu-
he, darunter die Ske-
chers Sport und Sport-Ac-
tive Linien, spezialisierte
Performance- Schuhmo-
delle für Running, sowie
Wanderschuhe.
Auch Freizeitschuhe, sty-
lische Sneaker und kom-
fortable Alltagsschuhe sind
in großer Auswahl er-
hältlich. Die bekannten
Komfortschuhe mit Me-

mory Foam Technologie
sorgen dafür, dass sich
die Schuhe perfekt an die
Fußform anpassen und
höchsten Tragekomfort
bieten.
Das Einkaufserlebnis im
Skechers Outlet ist durch
einige besondere Merk-
male geprägt. Der Store
bietet nicht nur eine gro-
ße Auswahl, sondern auch

ganzjährig reduzierte Prei-
se auf Skechers Pro-
dukte. Viele Modelle ver-
fügen über innovative
Technologien, die den
Komfort weiter erhöhen.
Die moderne Einrichtung
des Outlets, das in nur
drei Monaten Bauzeit er-
richtet wurde, sorgt für ei-
ne angenehme Atmosphä-
re beim Einkaufen. Ge-

schultes Personal steht den
Kunden jederzeit zur Ver-
fügung, um bei der Aus-
wahl der passenden Schu-
he zu helfen. Das Outlet
ist zudem familienfreund-
lich gestaltet und bietet
Schuhe für Damen, Her-
ren und Kinder, was es
zu einem idealen Ziel für
Familieneinkäufe macht.
Das Skechers Outlet in

Mülheim-Kärlich ist ein
lohnenswertes Ziel für al-
le Skechers-Fans und
preisbewussten Schuh-
käufer. Mit seiner großen
Auswahl, den attraktiven
Preisen und der ange-
nehmen Einkaufsatmo-
sphäre verspricht es ein
rundum gelungenes
Shoppingerlebnis für die
ganze Familie.

Modern und großflächig präsentiert sich der neue Skechers Superstore. Fotos: Skechers

Technologie im GewerbePARK
InnovationPARK Mülheim-Kärlich bietet eine dynamische Umgebung für Unternehmen

Der InnovationPARK Mül-
heim-Kärlich ist ein auf-
strebendes Zentrum für
technologische Entwick-
lung und unternehmeri-
sche Kreativität in der Re-
gion Rheinland-Pfalz. Ge-
legen im idyllischen Mül-
heim-Kärlich, bietet dieser
PARK eine dynamische
Umgebung für Unterneh-
men, Forschungseinrich-
tungen und Start-ups, um
Innovationen voranzutrei-
ben und Synergien zu
schaffen.
Mit modernster Infrastruk-
tur und hochqualifizierten

Fachkräften ist der Inno-
vationPark Mülheim-Kär-
lich ein Knotenpunkt für
verschiedene Branchen,
darunter Informationstech-
nologie, Biotechnologie, er-
neuerbare Energien und In-
genieurwesen. Durch die
enge Zusammenarbeit zwi-
schen Unternehmen und
Forschungseinrichtungen
werden hier zukunftswei-
sende Technologien ent-
wickelt und neue Ge-
schäftsmöglichkeiten er-
schlossen.
Ein wichtiger Schwer-
punkt des Innovation-

PARKs ist die Förderung
nachhaltiger Technolo-
gien und umweltfreund-
licher Lösungen. Unter-
nehmen und Forschungs-
institute arbeiten hier ge-
meinsam an Projekten zur
Reduzierung des CO2-
Ausstoßes, zur effizienten
Nutzung von Ressourcen
und zur Entwicklung von
Alternativen zu herkömmli-
chen Energieträgern.

Darüber hinaus bietet der
InnovationPARK Mül-
heim-Kärlich ein umfang-
reiches Angebot an
Dienstleistungen und Un-
terstützung für Start-ups
und Unternehmer. Von
Beratung und Finanzie-
rungsmöglichkeiten bis hin
zu gemeinschaftlichen Ar-
beitsräumen und Netz-
werkevents – hier fin-
den junge Unternehmen
alles, was sie benötigen,
um erfolgreich zu sein.
Durch seine Lage in der
Nähe von Koblenz und
der guten Anbindung an

das Autobahnnetz ist der
InnovationPARK Mül-
heim-Kärlich auch für in-
ternationale Unterneh-
men attraktiv, die von der
zentralen Lage in Euro-
pa profitieren möchten.
Insgesamt ist der Inno-
vationPARK Mülheim-Kär-
lich ein dynamisches
Zentrum der Innovation
und unternehmerischen
Aktivität, das dazu bei-
trägt, die Wettbewerbs-
fähigkeit der Region zu
stärken und nachhalti-
ges Wachstum zu för-
dern.

Der InnovationPARK befindet sich in stetigem Wachstum. Foto: Meinjohanns
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Eine Erfolgsgeschichte der Leidenschaft
Intersport Krumholz feiert 75-jähriges Jubiläum im Sportfachhandel
Vom Wohnzimmerverkauf
in Neuwied bis zum füh-
renden Sportfachhandel
im nördlichen Rhein-
land-Pfalz: In diesem Jahr
feiert Intersport Krum-
holz sein 75-jähriges Be-
stehen. Von Beginn an
war klar, dass die Lei-
denschaft für den Sport
und die Expertise der Mit-
arbeitenden den Kern des
Erfolgs bilden.
Was heute stationär und
online als Einzelhandel mit
Erlebnisfaktor und vielen
Mehrwerten daherkommt,
hat lange Tradition: Den
Grundstein für das Un-
ternehmen legten Ursula
und Heinrich Krumholz be-
reits 1949. Die fünf Ge-
schäfte sind seither an ih-
ren insgesamt vier Stand-
orten in Mayen, Mül-
heim-Kärlich, Bad Neu-
enahr-Ahrweiler und Bad
Homburg bei Sportbe-
geisterten für ihre um-
fassende Produktaus-
wahl, kompetenten und
breit gefächerten Service
und den modernen La-
denbau beliebt. In allen Be-
reichen – egal ob La-
denbau, Produktauswahl
oder Service – stand da-
bei immer die Liebe zum
Sport im Fokus. „Unser
Sportgeschäft ist damals
aus der Leidenschaft zum
Sport und mit viel un-
ternehmerischem Mut von
meinen Großeltern ge-
gründet worden. Diese Lei-
denschaft und Expertise
wird von uns weiterge-
führt und kennzeichnet
auch heute noch unse-
ren Unternehmerspirit“, er-
zählt Oliver Krumholz, Ge-
schäftsführer von Inter-
sport Krumholz.
Was vor 75 Jahren als be-
scheidenes Familienunter-
nehmen begann, ist heu-
te eine feste Größe im re-
gionalen Sportfachhandel
Intersport Krumholz steht
seit seiner Gründung für
Beständigkeit, Qualität und
eine tiefe Verbundenheit
zum Sport – Werte, die
auch nach Jahrzehnten
unverändert das Funda-
ment des Unternehmens
bilden. Im Jahr 1972 über-
nahm Knut Krumholz die
Leitung des Familienbe-
triebs von seinen Eltern
und führte das Unter-
nehmen mit großem En-
gagement in die Zu-
kunft. 1980 trat sein Bru-
der Paul Krumholz in die
Geschäftsführung ein, und
gemeinsam forcierten sie
die Expansion des Un-
ternehmens. Noch im sel-
ben Jahr eröffneten sie ei-
nen zweiten Standort in
Mayen. Mit dem dritten

Standort in Mülheim-Kär-
lich, der 1996 eröffnet wur-
de und 2002 durch ein ei-
genes Outdoor- und Trek-
kinghaus erweitert wur-
de, bauten sie das Un-
ternehmen weiter aus.
Die kontinuierliche Ent-
wicklung führte zur Über-
nahme weiterer Stand-
orte in Bad Neuenahr und
Bad Homburg, sodass In-
tersport Krumholz heute
auf fünf Sporthäuser mit ei-
ner Gesamtverkaufsfläche
von 7000 Quadratme-
tern angewachsen ist. Mit
der Übernahme von Oli-
ver Krumholz im Jahr 2006
trat die dritte Generati-
on in die Unterneh-
mensführung ein und wird
seit 2016 durch den Sport-
fachhändler Frank Bahr
in der Geschäftsführung
ergänzt. An allen Stand-
orten zeichnet sich In-
tersport Krumholz durch
eine exzellente Fachkom-
petenz und eine lei-
denschaftliche Begeiste-
rung für den Sport aus.
Die Kunden profitieren von
einem erstklassigen Ser-
vice, der auf eine kom-
petente und individuelle
Beratung setzt. Das Un-
ternehmen bewahrt sei-
ne traditionellen Werte und
vereint sie erfolgreich mit
der umfassenden Ex-
pertise seiner Mitarbei-
tenden und der Be-
geisterung für den Sport-
handel.
Seit 1969 ist Krumholz Mit-
glied der Genossen-
schaft Intersport Deutsch-
land und seither auch Trei-
ber für Wachstum und In-
novation in ganz Deutsch-
land. „Wir sind stolz auf die-
ses großartige Firmen-
jubiläum und den Er-
folg, den wir gemein-

sam in unserem Team
und mit Intersport in den
vergangenen Jahrzehnten
erreicht haben. Mit der Ge-
nossenschaft im Rücken
können wir uns an un-
seren Standorten entfal-
ten und haben stets ei-
nen starken Partner zur
Seite. Durch unser ei-
genes Einbringen in der
Genossenschaft und den
Austausch gestalten wir
gemeinsam die Zukunft
des Sportfachhandels“,
unterstreicht Oliver Krum-
holz. „Unser Fokus liegt
auch nach dem Jubilä-
umsjahr weiterhin auf
Wachstum und Investiti-
onen in die Zukunft.“
Die insgesamt 7000 qm
große Fläche der fünf
Sporthäuser bieten alle-
samt ein einzigartiges Ein-
kaufserlebnis mit mo-
dernem Ladenbau. Durch
die Modernisierungsoffen-
sive der letzten Jahre, bei
der Krumholz insgesamt
über 2 Millionen Euro in-
vestiert hat, sollen die Kun-
den künftig noch bes-
ser beraten werden. Das
umfangreiche Sortiment
umfasst Sportartikel aus
verschiedensten Berei-
chen wie Running, Trai-
ning, Outdoor oder Win-
tersport, sodass Sport-
begeisterte immer fün-
dig werden. Die Ser-
vice-Highlights wie Wan-
derteststrecke, Skiservice,
3D-Fußanalyse oder die
Teamsport Verkaufsbera-
tung werden ergänzt vom
360-Grad-Omnichannel-
Service. Insbesondere die
Möglichkeit des Mobilen
Bezahlens stellt ein be-
sonderes Service-High-
light dar, dass einen er-
heblichen digitalen Mehr-
wert bietet.

Die insgesamt 7000 qm große Fläche der fünf Sporthäuser bieten allesamt ein einzigartiges Einkaufserlebnis.

So fing alles an. Fotos: Krumholz

Mit Oliver Krumholz (links) trat im Jahr 2006 die dritte
Generation in die Unternehmensführung ein. Er wird
seit 2016 durch den Sportfachhändler Frank Bahr in
der Geschäftsführung ergänzt.
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50.- ab 250.- Einkaufswert
100.- ab 500.- Einkaufswert
200.- ab 1000.- Einkaufswert

400.- ab 2000.- Einkaufswert
600.- ab 3000.- Einkaufswert

20%bis
zu

Spare
auf

Möbel

1)

Dieses Gerät wird verkauft mit der angegebenen Energieeffizienzklasse. ROLLERGmbH&Co. KG /Willy-Brandt-Allee 72 / D-45891 Gelsenkirchen /www.roller.de

Waschmaschine
TL-WM-1459-A-W,
1400 U/min, 15 Programme,
B/H/T ca. 59,7/84,5/58,2 cm,
1017041000

9 kg

Dampffunktion

Startzeitvorwahl

LED-Display
A A

G

Exklusiv
Nur solange der
Vorrat reicht!

299.99
-57% UVP* 699.-

**

Großer Sonntagsverkauf
am 3. November 2024 von 13-18 Uhr

ROLLER Mülheim-Kärlich I Industriestraße 12-16 I 56218 Mülheim-Kärlich
1) Nur gültig für Neuaufträge. Der gesparte Betrag wird nicht ausgezahlt, sondern vom Rechnungsbetrag abgezogen. Der gesparte Betrag wird pro Einkauf nur einmal in Höhe des für den gesamten Warenwert vorgesehenen
gesparten Betrages von 50,-€ (ab 250,-€ Einkaufswert), 100,-€ (ab 500,-€ Einkaufswert), 200,-€ (ab 1000,-€ Einkaufswert), 400,-€ (ab 2000,-€ Einkaufswert), 600,-€ (ab 3000,-€ Einkaufswert) abgezogen. Ausgenommen
sind bereits reduzierte Artikel, Gartenmöbel, Artikel der Marke Emma, gekennzeichnete Preis-Hit-Artikel, Dauerniedrigpreis-Artikel, TV-Artikel, Küchen, ROLLER-Geschenkkarten sowie Lieferung & Montage. Nicht mit anderen
Rabattaktionen außer dem 2% ROLLER-APP Rabatt kombinierbar. Gültig vom 03.11. bis 16.11.2024. Jeder Artikel nur solange der Vorrat reicht! Alle Preise sind Abholpreise ohne Deko. *Unverbindliche Preisempfehlung des
Herstellers. **Gültig im ROLLER-Markt in Mülheim-Kärlich am 03.11.2024.
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Top Marken auf 4800 Quadratmetern
Neueröffnung Robert Ley Flagship-Store in Mülheim-Kärlich war ein voller Erfolg

Die Neueröffnung des Ro-
bert Ley Flagship-Stores
in Mülheim-Kärlich ist ein
bedeutendes Ereignis für
die Region und die Mo-
debranche. Der neue Store
erstreckt sich über be-
eindruckende 4800 Quad-
ratmeter und bietet ei-
ne breite Palette an hoch-
wertigen Markenmode, die
sowohl für modebewuss-
te Käufer als auch für Lieb-
haber exklusiver De-
signs ansprechend ist.

Umbau und
Modernisierung
Der Flagship-Store wur-
de umfassend umge-
baut und modernisiert, um
ein einladendes Einkaufs-

erlebnis zu schaffen. Zu
den Neuerungen gehö-
ren ein modernes Ent-
rée, eine frische Fas-
sade sowie optimierte Au-
ßenflächen. Die techni-
schen Einrichtungen wur-
den ebenfalls auf den neu-
esten Stand gebracht, um
einen möglichst gerin-
gen ökologischen Fuß-
abdruck zu gewährleis-
ten. Ein neues Park-
haus mit 118 Stellplät-

zen für Kunden und Mit-
arbeiter ergänzt das An-
gebot.

Eröffnungsfeier und
Sortiment
Die offizielle Eröffnung des
Flagship-Stores wird mit
einer festlichen Veran-
staltung gefeiert, bei der
die neuesten Kollektio-
nen präsentiert werden.
Kunden können sich auf
ein vielfältiges Sortiment

freuen, das von italie-
nischer Designermode bis
hin zu hochwertigen
Alltagskleidungsstücken
reicht.

Bedeutung für
die Region
Die Eröffnung des Ro-
bert Ley Flagship-Stores
ist nicht nur ein Ge-
winn für Modebegeis-
terte, sondern auch ein
wichtiger Schritt zur Stär-

kung der lokalen Wirt-
schaft. Bürgermeister Da-
niel Zimmermann hat be-
reits seine Vorfreude über
die Bereicherung des An-
gebotsmixes in Mül-
heim-Kärlich geäußert.
Insgesamt verspricht der
neue Robert Ley Flag-
ship-Store in Mülheim-
Kärlich, ein attraktives Ziel
für Shoppingliebhaber zu
werden und die Region
nachhaltig zu beleben.

Gewohnt edel präsentiert sich der neue Store im Gewerbepark. Fotos: Jurascheck

Susanne Striegnitz (links)
und Chantal Mingers freu-
en sich über die gelunge-
ne Neueröffnung.

GENUSS IM PARK

Willkommen bei billi's Restaurant im GewerbePark
Das Restaurant mit Wohlfühl-Charakter: Unter der gastronomischen Lei-
tung von dem bekannten Koch Alexander Hüllen werden täglich frische
Gerichte mit regionalen und guten Zutaten angeboten. Die kreative und
abwechslungsreiche Küche aus aller Welt bietet in einem wohnlichen
Ambiente mit Bar und Loungeecken eine wirkliche Pause von den
Stressmomenten des Alltags. „Alle Gerichte werden täglich für Sie
frisch zubereitet, denn Qualität ist uns wichtig – so Alexander Hüllen“. Ei-
ne saisonale Speisekarte sorgt für eine gesunde Abwechslung und das

fängt bereits beim Frühstück an. Ziel ist es, die Gäste mit bestem Ser-
vice und in angenehmem Ambiente mit gutem Essen zu verwöhnen!
Die Zufriedenheit liegt dem Küchenchef am Herzen! Das billi's Restau-
rant bietet den Gästen ein „Wochenspezial“ mit wöchentlich wechseln-
den Mittagsmenüs. Täglich von 9 bis 18 Uhr geöffnet. Fotos: billi's
billi's Restaurant
Spitalsgraben 7
56218 Mülheim-Kärlich
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Ein tolles, modernes Gebäude . . .
Asiatische Gaumenfreuden der Spitzenklasse im Gourmet Tempel genießen

Auf kulinarische Erlebnis-
se können sich die Gäste
im Restaurant Gourmet
Tempel im Gewerbepark
Mülheim-Kärlich freuen.
Geschäftsinhaber Likan
Hu und sein motiviertes
Team bieten hier allerlei
asiatische Spezialitäten:
Vom mongolischen Bar-
becue über verschiede-
ne Fleischund Fischge-
richte bis hin zu frischem
Obst und köstlichen Des-
serts. Ein üppiges asiati-
sches Buffet ist selbst-
verständlich auch vor-
handen. „Hohe Qualität
und eine große Auswahl

sind unsere Markenzei-
chen“, betont Hu, der ge-
meinsam mit der Familie,
bereits mehrere Restau-
rants nach diesem
Schlemmerprinzip in
Deutschland betreibt. Im
Gewerbepark hat er den
optimalen Ort gefunden,
um sein umfangreiches
Buffetkonzept mit asiati-
scher Küche umzuset-
zen. „Unser Herzstück ist
das mongolische Bar-
becue (BBQ)“, sagt Likan
Hu. Der Gast kann aus ei-
ner reichen Auswahl von

Fisch und Fleischstreifen
sowie Gemüse und Bei-
lagen auswählen und
dann zur Grillstation brin-
gen. Übergossen mit
exotischer Soße bereiten
die Spezialitätenköche
aus China eine fein ge-
würzte Köstlichkeit zu. „All
you can eat & drink“ wird
im Gourmet Tempel
großgeschrieben: Von
Montag bis Sonntag und
an Feiertagen gibt es als
Abendbuffet das große
chinesische Buffet, mon-
golisches BBQ, Sushi-

Spezialitäten, Salate und
Nachspeisen inklusive
einer großen Auswahl an
alkoholfreien Getränken,
Weinen und Bieren. Mit-
tags verwöhnt das Gour-
met Tempel-Team von
Montag bis Samstag mit
einem chinesischen Buf-
fet (auch mit Sushi-Spe-
zialitäten, Salaten und
Nachspeisen) sowie zwei
Gratis-Getränken. Und an
Sonn- und Feiertagen
gibt es mittags zusätz-
lich ein großes Buffet,
wie in den Abendstun-
den.

Öffnungszeiten: Mo. bis
Fr. (11.30-15 Uhr und
17.30-23 Uhr); Sa., So.
und Feiertag (11.30-23
Uhr). Mittagsbuffet: Mo.
bis Fr. (bis 14.30 Uhr);
Abendbuffet: Mo. bis So.
(bis 22 Uhr).
Eine Reservierung ist
nicht zwingend notwen-
dig, am Wochenende
aber empfehlenswert.

Infos & Kontakt:
Gourmet Tempel,
Industriestraße 38
56218 Mülheim-Kärlich,
q (02630) 955 9001.

Kulinarische Highlights sind im Gourmet-Tempel Pro-
gramm. Foto: Juraschek

Die Auswahl an Spezialitäten ist gigantisch. Fotos: Meinjohanns

Chinesische-,m
ongolische-und

Sushi-Spezialitäten

Abendbuffet: ALL YOU CAN EAT & ALL YOU CAN DRINK
Montag – Sonntag und an Feiertagen 35,00 € p. P.* (großes chinesisches Buffet, mongolisches BBQ
mit Grill, Sushi-Spezialitäten, Salate und Nachspeisen – inklusive großer Auswahl an alkoholischen und
alkoholfreien Getränken). NEU: Jetzt auch mit Bieren und Weinen inklusive.

Mittagsbuffet : ALL YOU CAN EAT & ALL YOU CAN DRINK
Sonn- und Feiertage 33,00 € p. P.* (großes chinesisches Buffet, mongolisches BBQ mit Grill, Sushi-
Spezialitäten, Salate und Nachspeisen – inklusive großer Auswahl an alkoholischen und alkoholfreien
Getränken). NEU: Jetzt auch mit Bieren und Weinen inklusive.
Mittagsangebot von Montag bis Samstag: ALL YOU CAN EAT vom chinesischen Buffet MIT ZWEI
GETRÄNKEN IHRER WAHL (mit Sushi-Spezialitäten, Salaten und Nachspeisen) 20,00 € p. P.* (Mo-Fr),
22,00 € p. P.* (Sa).
Kinder essen bei uns vergünstigt – bitte sprechen Sie unser Personal an! *Alle Preise sind ab sofort gültig.

Gourmet Tempel
Mülheim-Kärlich GmbH
Industriestraße 38 | 56218 Mülheim-Kärlich | Tel. 02630 - 9559001
Öffnungszeiten: Mo. – Fr. 11.30 – 15.00 Uhr | 17.30 – 23.00 Uhr
Samstag, Sonntag und feiertags 11.30 – 23.00 Uhr

Infos, Neuigkeiten,
Aktionen & Gewinnspiele
auf Facebook
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„Wir suchen noch Haarverliebte“
Hairkiller – der Kultfriseur im Gewerbepark für junge und jung gebliebene Leute

Bereits seit 2009 ist der
Kultfriseur Hairkiller im Ge-
werbePARK Mülheim-Kär-
lich ansässig. Inhaber Björn
Kunz entschloss sich zu ei-
ner großen Investition und
so wurde der Hairkiller-
Komplex an der Industrie-
straße 38 gebaut.
Entstanden ist ein tolles,
modernes Gebäude in dem
seit Herbst 2019 mit dem
Hairkiller-Salon und dem
asiatischen Restaurant
Gourmet Tempel zwei star-
ke Unternehmen ihren Platz

gefunden haben. Der Hair-
killer-Salon im Gewerbe-
PARK Mülheim-Kärlich
lässt keine Wünsche of-
fen. „Unsere Kunden er-
wartet ein Industrie-Look
in einem coolen Loft-Out-
fit mit sechs Metern offe-
ner Deckenhöhe. Eine ganz
besondere Atmosphäre
fürs Haare schneiden, fär-
ben oder verlängern. Zu-
dem stehen 65 kostenlo-
se Parkplätze zur Verfü-
gung“, so Björn Kunz.
Das fachlich qualifizierte,

unter anderem auch durch
die Wella-Akademie aus-
gebildete Personal, ist spe-
zialisiert auf Haarfarben,
Painting, Balayage, Haar-
verlängerung und vieles
mehr. Dazu gehören Rou-
tiniers, eine Reihe etab-
lierter Leistungsträger und
die neuen, jungen Wilden.
Und es werden noch Haar-
verliebte gesucht: Hairkil-
ler in Mülheim-Kärlich bie-
tet beste Bedingungen für
Mitarbeiter. So beginnt der
Lohn bei 16 Euro in der

Stunde und es gibt 20 %
Zuschuss zur betriebli-
chen Altersvorsorge und
vermögenswirksame Leis-
tungen. Zudem gibt es
noch Personalrabatt im
Salon und Restaurant. Und
nicht zu vergessen ist auch
das hohe Trinkgeld der zu-
friedenen Hairkiller-Kun-
den. Hier ins Team zu kom-
men, lohnt sich definitiv.
Die Zeichen für die Zu-
kunft stehen gut. Björn
Kunz verspricht: „Mein
Team und ich werden auch

weiter alles dafür tun, um
fachlich auf dem höchs-
ten Niveau zu bleiben und
mit Leistung und Qualität
für unsere Kunden da zu
sein.“
Neu im Programm sind
jetzt auch stylische De-
koartikel und kleine Ge-
schenkideen.

Infos & Kontakt:
Hairkiller
Industriestraße 38
56218 Mülheim-Kärlich
q (02630) 957 600.

Hier ist Ihr Haar in guten Händen. Foto: Kunz

Das Hairkiller-Team ist hoch motiviert und freut sich auf junge und jung gebliebe-
ne Leute, die Lust an ausgefallenem Frisurenstyling haben und Haarfarbe lieben.

Collage: sapro GmbH

WIRSUCHEN
HAARVERLIEBTE!

Friseur:in
Teil-/Vollzeit

– Kostenloser Parkplatz
– 20% Zuschuss betriebliche
Altersvorsorge

– Vermögenswirksame Leistungen
– Personalrabatt (Salon + Restaurant)
– Hohes Trinkgeld

ab 16€/h

Bewerbung per Mail
56218@hairkiller.com
oder direkt im Salon!
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Gut gerüstet für die Zukunft
„Wir in Mülheim-Kärlich“ hat bei der Vorstandssitzung Bilanz gezogen

Am 1. Oktober fand die
31. Mitgliederversamm-
lung der Projektgemein-
schaft „Wir in Mülheim-
Kärlich“ im gemütlichen
Ambiente des billi's Res-
taurants statt. Der Vor-
stand freute sich be-
sonders darüber, dass
zahlreiche Mitglieder der
Einladung gefolgt waren,
um gemeinsam auf ein er-
folgreiches Jahr zurück-
zublicken und einen Aus-
blick auf die zukünfti-
gen Projekte zu werfen.
In seinem Jahresbericht
konnte der Vorsitzende,
Axel Kargl, von vielen er-

folgreichen Aktionen und
Veranstaltungen berich-
ten, die das vergangene
Jahr geprägt haben. Die
Projektgemeinschaft ist
hervorragend für die kom-
menden Jahre gerüstet
und blickt mit Zuver-
sicht in die Zukunft. Dank
des eingespielten Vor-
standsteams, das mit sei-
nem Fachwissen und der
jahrelangen Erfahrung die
Grundlage für die er-
folgreiche Arbeit legt, kön-
nen kommende Heraus-
forderungen mit Vertrau-
en angegangen werden.
Der Gewerbepark Mül-

heim-Kärlich steht nicht
nur für die längste Shop-
pingmeile der Region,
sondern auch für inno-
vative Fachgeschäfte und
Unternehmen im Inno-
vationPARK, die insge-
samt rund 6000 Ar-
beitsplätze bieten. Axel
Kargl betonte in seiner Re-
de die Bedeutung die-
ses einzigartigen Stand-
orts: „Unser Ziel ist es,
dass der Gewerbepark
auch in vielen Jahren noch
ein beliebtes Einkaufs-
ziel bleibt. Gleichzeitig
wollen wir als Arbeitge-
ber weiterhin eine gute

Wahl sein, denn unser Er-
folg beruht maßgeblich
auf dem qualifizierten
Fachpersonal, das jeden
Tag mit Herzblut für un-
sere Gemeinschaft ar-
beitet.“
Ein besonderer Dank ging
an Nicolina Meinjo-
hanns, die als enga-
gierte Gewerbepark-Ma-
nagerin einen unverzicht-
baren Beitrag leistet. Mit
großer Leidenschaft und
Hingabe organisiert sie al-
le Veranstaltungen und
hält stets den direkten
Draht zu den Mitglie-
dern. „Kommunikation ist

alles“, betonte Axel Kargl,
und Nicolina Meinjo-
hanns sei in diesem Be-
reich das verbindende
Glied, das die Gemein-
schaft zusammenhält.
Der Vorstand blickt zu-
versichtlich auf das kom-
mende Jahr und freut sich
auf viele weitere ge-
meinsame Erfolge mit sei-
nen Mitgliedern.
Für alle Fragen und An-
liegen steht Nicolina Mein-
johanns unter y (02630)
9620314 oder unter
n.meinjohanns@der-
gewerbepark.de gerne zur
Verfügung.

Der Vorstand und Mitarbeiter der Projektgemeinschaft: (v. links) Siegfried Moskopp, Johannes Sesterhenn, Hans-Werner May, Günter
Kargl, Nicolina Meinjohanns, Axel Kargl, Ralf Schäfer und Oliver Krumholz. Foto: Niebergall

Engagierter Einsatz
Zum 30. September 2024 hat Gudrun Breitbach
die Projektgemeinschaft verlassen. Der gesamte Vor-
stand spricht ihr großen Dank für ihren enga-
gierten Einsatz in den vergangenen fünf Jahren
aus. Bis zu ihrem letzten Arbeitstag stand Gudrun Breit-
bach verantwortungsvoll an der Seite des Vor-
stands und trug maßgeblich zum Erfolg der Ge-
meinschaft bei. Bei ihrer Verabschiedung fand der stell-
vertretende Vorsitzende, Ralf Schäfer, herzliche Wor-
te des Dankes und wünschte Frau Breitbach im Na-
men aller Mitglieder alles erdenklich Gute für ih-
ren weiteren Weg.
Neu im Team der Projektgemeinschaft begrüßen
wir Herrn Siegfried Moskopp. Er wird zukünftig
die Administration der Daten und das laufende Ge-
schäft übernehmen. Mit Herrn Moskopp hat die
PJG einen erfahrenen Vereinsprofi und Finanzbe-
rater gewonnen. Der Vorstand freut sich auf eine er-
folgreiche Zusammenarbeit und eine gemeinsame Zu-
kunft.
Für Rückfragen und weitere Informationen steht
Herr Siegfried Moskopp unter s.moskopp@der-
gewerbepark.de gerne zur Verfügung.

Gudrun Breitbach wurde für ihren Einsatz in den letzten fünf Jahren gebührend
verabschiedet. Foto: Meinjohanns
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Bei KFC wird es noch komfortabler
Der Besuch im Restaurant oder im Drive wird durch die App noch attraktiver

Jetzt durchstarten mit der
App: Die KFC App bie-
tet für die Standorte Mül-
heim-Kärlich und Mo-
gendorf eine Vielzahl von
praktischen Funktionen
und exklusiven Ange-
boten, die das KFC-Er-
lebnis noch besser ma-
chen. Nutzer können mit
der App einfach den
nächstgelegenen KFC-
Standort finden und er-
halten detaillierte Infor-
mationen zu den Öff-
nungszeiten, der Adres-
se und dem aktuellen Me-
nü.

Exklusive Angebote
Besonders attraktiv sind
die exklusiven Angebo-
te, die nur über die App
zugänglich sind. In Mül-
heim-Kärlich und Mo-
gendorf können Gäste re-
gelmäßig von Rabatten
auf beliebte Menüs wie
das Bucket Menü, Zin-
ger Burger oder Hot
Wings profitieren. Oft gibt
es spezielle Deals wie
zwei Menüs zum Preis
von einem oder Ver-
günstigungen auf Kom-
binationsangebote, die
direkt in der App an-

gezeigt werden. Ein wei-
teres Highlight der KFC
App ist die Möglichkeit,
Bestellungen vorab auf-
zugeben. So können
Kunden ihre Lieblings-
speisen bequem in der

App auswählen, bezah-
len und zur gewünsch-
ten Zeit im Restaurant ab-
holen. Dies spart War-
tezeit und ermöglicht ein
schnelles und reibungs-
loses Erlebnis.

Erleben und sparen
Die App bietet außerdem
Zugriff auf zeitlich be-
grenzte Aktionen und ex-
klusive Produkte, die nur
über die App beworben
werden.

Insgesamt bietet die KFC
App für die Standorte Mül-
heim-Kärlich und Mogen-
dorf eine umfassende und
komfortable Lösung, um
das KFC-Erlebnis noch an-
genehmer zu gestalten. Mit
Funktionen wie der Stand-
ortsuche, Vorbestellungen
mit Click & Collect und ex-
klusiven Rabatten sorgt
die App für mehr Be-
quemlichkeit und spart Zeit.
Gleichzeitig profitieren die
Nutzer von individuellen
Angeboten, einem Treue-
programm und aktuellen
Informationen über neue
Produkte und Aktionen.
Die KFC App ist somit
ein Muss für alle, die das
Beste aus ihrem KFC-Be-
such herausholen wollen.

Das engagierte Team um Bezirksleiter Riad Loukili (Dritter v. rechts) ist stets mit tol-
len Angeboten, nicht nur in der App, für die Kunden da. Foto: Juraschek

Hier geht es zur App:

KFCMülheim-Kärlich, Industriestr. 35
Mogendorf, ImReimersheck 3

DRIVEDEALALDR

1 CLASSIC* BURGER

GRATIS!

* Zinger oder Original

JEDEN

DIENS
TAG

HOTWINGS®

DIENSTAG

5 HO
T
W
IN
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®

2
JEDEN

DONN
ERSTA

G

CRISPY
DONNERSTAG

5 CR
IS
PY
S
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Anfassen, Riechen, Anprobieren
Jeder regionale Einkauf hilft weiter / Vorteile gezielt nutzen

Stellen Sie sich vor, es gä-
be keinen stationären
Handel und man könnte
seit jeher nur online ein-
kaufen. Plötzlich erfindet
jemand echte Läden, in
denen man riechen,
schmecken, fühlen und
die Ware live anschauen
kann. Dann das Aller-
beste: Man kann Ver-
käufern Fragen stellen und
sich über die Produkte
aus erster Hand infor-
mieren. Alle sind be-
geistert und freuen sich
über diese neue Art der
Freizeitgestaltung und
Inspiration .Stationärer
Handel und Online-Shop-
ping sind keine Gegen-
sätze mehr. Heutzutage
haben Kunden die Qual
der Wahl: Artikel entwe-
der im Geschäft kaufen
oder die Internetmöglich-
keiten nutzen. Doch die
Vorteile des stationären
Handels muss man nut-
zen! Der stationäre Han-
del wie auch der E-Com-
merce bieten vielfältige
Vor- wie auch Nachteile.
Auf der Seite des statio-
nären Handels finden sich
vor allem folgende Stär-
ken, die der Handel auch
weiterhin gezielt aus-
spielt:

¸  Der Kunde kommt in
den direkten Kontakt mit
dem physischen Produkt
(berühren, ausprobieren,
anprobieren, riechen und
schmecken).
¸  Der Kunde kann Fra-
gen, Unklarheiten und Er-
klärungen mit dem Ver-
käufer ansprechen, be-
sprechen und klären.
¸  Der Kunde kann mit
Freunden, Bekannten,
Kollegen und Familien-
mitgliedern einkaufen und
den Einkauf als „soziales
Erlebnis“ gestalten.
¸  Der Kunde kann Re-
klamationen und auch die
Zahlung schneller und in
persönlichem Kontakt ab-
wickeln.
¸  Der Kunde hat keine
Versandkosten zu tragen
und kein Mindestbestell-
wert einzuhalten.
Elektronische Zahlungs-
mittel sind mittlerweile ge-
nauso im Handel ange-
kommen wie andere
Technologien. Aber wie
sieht es mit der Nutzung
von Online-Profilen oder
online auffindbaren In-
formationen auf den zahl-
reichen Suchmaschinen,
Apps oder Verzeichnis-
sen für die eigenen Stand-
orte aus?

Viele Einzelhändler sind
sich der Bedeutung ei-
ner guten Internetprä-
senz, die über die eige-
ne Webseite hinausgeht
bewusst. Diese kann ih-
nen dabei helfen, Kun-
den, die online nach Ge-

schäften, Produkten oder
Dienstleistungen suchen,
in ihre lokalen Filialen zu
bringen und so den Um-
satz ihres Offline-Ge-
schäfts zu steigern.
Jeder regionale Einkauf
hilft und leistet so auch ei-

nen wichtigen Beitrag, um
Arbeitsplätze zu erhalten.

M Eine Übersicht über ak-
tuelle Serviceangebote hei-
mischer Unternehmen fin-
den Interessierte auf www.
shops.der-gewerbepark.de.

Im Outlet von Jeans Fritz finden Sie Mode und Accessoires für Sie & Ihn. Neu im Sortiment: Schuhe für Sie & Ihn. Frau A. Wagner (Storeleiterin) und
ihr Team beraten Sie freundlich und kompetent. Fotos: Meinjohanns

Adenauer Outlet (Das Bootshaus) ist neu imGewerbepark. Hier kannman in einer Ur-
laubsatmosphäre shoppen.

G
E

W
E

R
B

E
P

A
R

K
 

M
l'.J

L
H

E
IM

·K
A

R
L

IC
H

 

W
IL

L
K

O
M

M
E

N
 IM

 P
A

R
K

 
D

A
S

 G
E

W
E

R
B

E
P

A
R

K
FE

S
T

 A
M

 1
2

. 
J

U
N

I 
2

0
2

2
 

M
A
R
TI
N
SM

A
R
K
T

V
E

R
K

A
U

FS
O

FF
E

N
E

R
 S

O
N

N
TA

G
 A

M
 3

. N
O

V
E

M
B

E
R

 2
02

4



s ir tio f r e e ege
Mut im Fokus des nternehmerforums der Verbandsgemeinde Wei enthurm
Alle zwei Jahre bringt die
Verbandsgemeinde (VG)
Wei enthurm Verwaltung,
Politik und Gesellschaft
beim nternehmerforum
zusammen. In diesem Jahr
stand das Thema Mut im
Mittelpunkt der Veranstal-
tung, die die Wirtschafts-
förderungsstelle organi-
sierte. Bo coach Dr. Kai
Hoffmann inspirierte n-
ternehmer, Führungskräfte
und Interessierte mit ganz
neuen Perspektiven und
brachte das Publikum im
wahrsten Sinne des Wor-
tes in Bewegung.
Wie intensiv die körperli-
che Haltung die geistige
beeinflusst, lie Kai Hoff-
mann die Gäste des n-
ternehmerforums im Rats-
saal der VG spüren. Mit
kleinen Bo einheiten und
anderen Übungen erleb-
ten die nternehmerinnen
und nternehmer, Füh-
rungskräfte, Verwaltungs-
fachkräfte und Politike-
rinnen und Politiker, wie
sich die innere Haltung
körperlich auswirkt und
umgekehrt. „Disziplin,
Selbstsicherheit, Durch-
setzungsstärke, ein Blick
für das Gegenüber ge-
hören zu den Kernfähig-
keiten einer Führungskraft
und eines Bo ers“, sag-

te Hoffmann. Der syste-
mische Bo -, Persönlich-
keits- und nternehmen-
scoach erläuterte in sei-
nem unterhaltsam-infor-
mativen Vortrag, wie der
Körper Werte und Ziele un-
terstützt: „Deshalb können
wir durch Körpertraining
unsere geistige Haltung
beeinflussen“, so der Fach-
buchautor, der selber
mehrfach in der Woche
ein Bo training absolviert.
Seine Mutmacher-Metho-
de sorgte im Anschluss
an den Vortrag für viel Ge-
sprächsstoff. Viele Teil-
nehmerinnen und Teil-
nehmer äu erten, dass sie
die Impulse von Kai Hoff-
mann durchaus inspiriert
hätten, mit mehr Mut zu
überlegen, welche neuen
Wege gegangen werden
könnten und ob es inno-
vative Ansätze im eigenen
nternehmen zu verfol-

gen gäbe. „Ich freue mich,
dass auch bei diesem n-
ternehmerforum wieder
viele nternehmerinnen
und nternehmer die Ge-
legenheit zum Austausch
mit Verwaltung und Poli-
tik genutzt haben, aber
auch untereinander Kon-
takte knüpfen konnten“,
sagte VG-Wirtschaftsför-
derin Kim Lachmann. Der
Vortrag habe gezeigt, wie

wichtig es ist, in der Ge-
schäftswelt mutig zu sein.
Auch der Bürgermeister
der VG Wei enthurm, Tho-
mas Przybylla, hatte in sei-
ner Begrü ung die Be-
deutung von Mut gerade
in der aktuell herausfor-
dernden wirtschaftlichen
Lage betont: „Ein be-
kanntes Sprichwort lautet,
dass Mut nicht die Ab-
wesenheit von Angst ist,
sondern die Erkenntnis,
dass etwas anderes wich-
tiger ist als Angst“, sagte
er. Angesichts der Be-
deutung des Wirtschafts-

standortes VG Wei en-
thurm sei Kontakt und Ver-
netzung wichtig. „Die Wirt-
schaftsförderungsstelle ist
jederzeit Ansprechpartner
für alle Anliegen“, betonte
Przybylla. nterstützt wur-
de die Veranstaltung von
der Wirtschaftsförderungs-
gesellschaft am Mittel-
rhein (WFG) und der VR
Bank RheinAhrEifel.
Auch 2026 soll es wieder
ein nternehmerforum ge-
ben. Weitere Informatio-
nen zur Wirtschaft in der
VG finden sich auf der Sei-
te www.vgwthurm.de.

lle Beteili ten waren it e r ebnis es nter
neh erforu s it Bo einheiten sehr ufrie en.

Foto: V ei enthur Lena asch

Kompetente Unterstützung für zündende
Geschäftsideen und innovative Business-Strategien

Wirtschaftsförderung der Verbandsgemeinde Weißenthurm
Kärlicher Str. 4 . 56575 Weißenthurm . Mail: wirtschaftsfoerderung@vgwthurm.de

Informationen
zu Förder-

möglichkeiten

Unterstützung bei
der Realisierung
Ihrer Vorhaben

Betreuung
bei Standortwahl,
Grundstückssuche
und Planungen

WIRTSCHAFTS-
FÖRDERUNG
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3%
für alle friendsCLUB

Mitglieder

10%
auf Möbel und

Küchen

10%
auf Möbel und
10%
auf Möbel und

Küchen

Hier geht‘s zur
Terminvereinbarungvon 12.00 - 17.00 Uhr

Am Sonntag, den
03. November hat das
Restaurant für Sie geöffnet!

Unsere Öffnungszeiten:

warme Küche!

KOSTENLOSE LIEFERUNG
UND MONTAGE

20%
nur auf Boutique

Artikel

NOV.

13.00 – 18.00 Uhr

03.

So.
NOV.

10.00 – 19.00 Uhr

02.

Sa.

OKT.

10.00 – 19.00 Uhr

31.

Do.

bei Kauf einer Küche
billi & friends Wohnkaufhaus GmbH • Spitalsgraben 7 • Mülheim-Kärlich Gewerbepark • Telefon 02630 9420-0 • Öffnungszeiten Mo. – Sa. 10 – 19 Uhr • www.billi-friends.de • info@billi-friends.de

LANGES EINKAUFSWOCHENENDE

*Nur bei Neuaufträgen. Ausgenommen sind bereits reduzierte Artikel. Gültig vom 31.10 - 03.11.2024

*

*



Was macht den GewerbePARK besonders?
Im beschaulichen Mülheim-Kärlich liegt Deutschlands größte Einkaufsmeile
Der Gewerbepark Mül-
heim-Kärlich ist ein be-
sonderer Anziehungspunkt
für Kunden aus der Region
und darüber hinaus. Mit ei-
ner Vielzahl an Einkaufs-
möglichkeiten, einem brei-
ten Dienstleistungsange-
bot und einer angenehmen
Atmosphäre bietet er ein
umfassendes Einkaufser-
lebnis. Diese Faktoren ma-
chen den Gewerbepark zu
einem attraktiven Ziel, das
Kunden immer wieder ger-
ne aufsuchen. Hier sind die
wichtigsten Merkmale, die
ihn aus Kundensicht so at-
traktiv machen:

Zentrale Lage und
hervorragende
Erreichbarkeit
Der Gewerbepark Mül-
heim-Kärlich profitiert von
seiner strategisch günsti-
gen Lage in unmittelbarer
Nähe zur Stadt Koblenz
und zentral im Rhein-Mo-
sel-Gebiet. Dank der di-
rekten Anbindung an die
Autobahnen A48 und A61
sowie die Bundesstraße B9
können Kunden aus der
gesamten Region und da-
rüber hinaus den Gewer-
bepark schnell und be-
quem erreichen. Diese
ausgezeichnete Verkehrs-
anbindung spart nicht nur
Zeit, sondern auch Kosten,
da die Anfahrt kurz und un-
kompliziert ist. Die gute Er-
reichbarkeit wird zudem
durch die zahlreichen
Parkmöglichkeiten unter-
stützt. Der Gewerbepark
bietet großzügige Parkflä-
chen, die es den Kunden
ermöglichen, direkt vor den
Geschäften zu parken. Dies
erspart die lange Suche
nach einem Parkplatz und
macht den Besuch noch
stressfreier.

Vielfalt an Geschäften
und Produkten
Ein herausragendes Merk-
mal des Gewerbeparks
Mülheim-Kärlich ist die
große Auswahl an Ein-
kaufsmöglichkeiten. Der
Gewerbepark beherbergt
eine breite Palette an Ge-
schäften – von großen Ein-
zelhandelsketten über
Fachmärkte bis hin zu spe-
zialisierten Boutiquen.
Kunden können hier ihre
täglichen Einkäufe erledi-
gen, aber auch gezielt nach
besonderen Produkten su-
chen. Das Angebot reicht
von Lebensmitteln und
Mode über Elektronik, Mö-
bel und Haushaltswaren
bis hin zu Baumärkten und
Gartencentern. Die Vielfalt
an Geschäften ermöglicht
es Kunden, alle ihre Be-
sorgungen an einem ein-

zigen Ort zu erledigen.
Kunden können etwa ihren
Wocheneinkauf mit dem
Kauf eines neuen Elektro-
geräts oder einem Besuch
im Baumarkt kombinieren
und anschließend noch ein
Café oder Restaurant be-
suchen, um eine Pause
einzulegen.

Wettbewerbsfähige
Preise und attraktive
Angebote
Im Gewerbepark Mülheim-
Kärlich finden Kunden nicht
nur eine große Auswahl,
sondern auch wettbe-
werbsfähige Preise. Die
Nähe verschiedener Ein-
zelhandelsgeschäfte sorgt
für einen lebhaften Wett-
bewerb, was sich in güns-
tigen Preisen und regel-
mäßigen Sonderaktionen
widerspiegelt. Kunden
können hier direkt die An-
gebote der verschiedenen
Händler vergleichen und
so die besten Preise fin-
den. Das macht den Ge-
werbepark zu einem be-
vorzugten Ziel für preisbe-
wusste Käufer, die Wert auf
ein gutes Preis-Leistungs-
Verhältnis legen. Viele Ge-
schäfte bieten zudem sai-
sonale Rabatte und Son-
deraktionen an, von denen
Kunden regelmäßig profi-
tieren können. Dies reicht
von Rabattaktionen auf
Elektronikprodukte über
Preisnachlässe bei Klei-
dung bis hin zu Sonderak-
tionen. Diese ständigen
Angebote und Rabatte sind
ein weiterer Grund, warum
viele Kunden gerne den
Gewerbepark Mülheim-
Kärlich ansteuern.

Persönlicher Service
und individuelle
Beratung
Im Gegensatz zu reinen
Online-Shops bietet der
Gewerbepark Mülheim-
Kärlich die Möglichkeit,
sich direkt vor Ort indivi-
duell beraten zu lassen.
Viele der ansässigen Ge-
schäfte legen großen Wert
auf persönlichen Service
und kompetente Beratung.
Besonders bei komplexe-
ren Produkten wie Elekt-
ronik, Möbeln oder Bau-
materialien schätzen Kun-
den die Möglichkeit, ihre
Fragen direkt mit Fach-
personal zu klären und
sich gezielt zu bestimmten
Produkten beraten zu las-
sen. Dieser persönliche
Kontakt schafft Vertrauen
und bietet den Kunden ein
sicheres Gefühl bei ihren
Einkäufen. Sie können sich
die Produkte direkt anse-
hen, ausprobieren und ge-
meinsam mit den Mitar-
beitern die für sie passen-
den Lösungen finden. Dies
macht den Unterschied zu
anonymen Online-Einkäu-
fen aus, bei denen oft die
persönliche Interaktion
fehlt. Die Kundenzufrie-
denheit wird dadurch er-
höht, da sich die Kunden
gut betreut fühlen und si-
cher sind, die richtige Kauf-
entscheidung zu treffen.

Gastronomie- und
Freizeitangebote
Ein weiterer Pluspunkt des
Gewerbeparks Mülheim-
Kärlich ist das vielfältige
gastronomische Angebot,
das den Kunden zur Verfü-
gung steht. Verschiedene

Restaurants, Cafés und Im-
bissstände bieten eine gro-
ße Auswahl an Speisen
und Getränken. Egal, ob
Kunden eine kurze Pause
einlegen, eine Mahlzeit ge-
nießen oder einfach einen
Kaffee trinken möchten –
die gastronomischen Ein-
richtungen bieten für jeden
Geschmack das Richtige.
Dadurch wird der Aufent-
halt im Gewerbepark zu ei-
nem angenehmen Erlebnis,
bei dem Kunden sich ger-
ne Zeit nehmen, um ihre
Besorgungen zu erledigen.
Neben den Einkaufsmög-
lichkeiten tragen auch Frei-
zeitangebote zur Attraktivi-
tät des Gewerbeparks bei.
Viele Geschäfte gestalten
ihre Verkaufsflächen so,
dass der Einkauf zu einem
Erlebnis wird, etwa durch
interaktive Produktpräsen-

tationen oder spezielle
Events. Familien können so
ihren Einkauf mit einem
kleinen Ausflug verbinden,
bei dem alle auf ihre Kos-
ten kommen. Für Kinder
gibt es häufig Spielmög-
lichkeiten, die den Einkauf
für die Eltern entspannter
machen.

Moderne
Einkaufskonzepte
Der Gewerbepark Mül-
heim-Kärlich setzt zuneh-
mend auf Nachhaltigkeit
und moderne Einkaufskon-
zepte, die den Bedürfnis-
sen der Kunden von heute
gerecht werden. Viele der
ansässigen Geschäfte bie-
ten nachhaltige und um-
weltfreundliche Produkte
an, was besonders für um-
weltbewusste Kunden von
Bedeutung ist. Auch The-
men wie Energieeffizienz
und umweltschonende
Verpackungen stehen bei
vielen Händlern im Fokus.

Ein ganzheitliches
Einkaufserlebnis
Der Gewerbepark Mül-
heim-Kärlich bietet Kunden
ein umfassendes und mo-
dernes Einkaufserlebnis.
Die Kombination aus zent-
raler Lage, breitem Ange-
bot, attraktiven Preisen und
persönlichem Service sorgt
dafür, dass Kunden hier al-
les finden, was sie benöti-
gen – und das in einer ent-
spannten und angeneh-
men Atmosphäre. Ob für
den täglichen Einkauf, spe-
zielle Anschaffungen oder
einfach einen gemütlichen
Tag mit Shopping und Ge-
nuss: Der Gewerbepark
Mülheim-Kärlich erfüllt die
Wünsche und Bedürfnisse
der Kunden auf vielfältige
Weise und bleibt deshalb
ein beliebtes Ziel in der Re-
gion.

Auf der grünen Wiese ist ein gigantisches Einkaufszentrum entstanden.

Die Vielfalt der ansässigen Firmen lockt täglich viele
Besucher in den Gewerbepark. Fotos: Meinjohanns
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IMMER DER
GÜNSTIGSTE PREIS
DEUTSCHLANDS!

Duwillst immer
up to date sein?
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SALES-WEEKS
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BBBBBBBLLLACACACACKKK
PAPAPARFU

MRFUM

SALES WEEPAPA
SALESSALES-WEEWEEWEE

PARFUMS
KOSMETIK

BEAUTY
TECHNIK

(FÜR DIE SCHÖNHEIT)

u.v.m.

Dann abonniere
unseren
WhatsApp-Kanal

NEUE WARE | TERMINE | THEMEN | ANMELDUNGEN

BLACK
PARFUM

SALES
WEEKS

by AndreaKneip

Industriestr. 17 (Direkt hinter WMF) | 56218 MÜLHEIM-KÄRLICH

⏰ Mo: geschlossen | Di bis Fr: 12 –18 Uhr | Sa: 10 – 16 Uhr



Jede Menge Spaß beim Kinderschminken
Ganz egal, ob es ein farbenprächtiger Schmetterling, eine Prinzessin
oder ein furchterregender Leopard sein soll – beim Kinderschminken
der Barmenia Versicherung werden tolle bunte Bilder auf die Gesich-

ter der kleinen Besucher gezaubert. Die Schminkaktion für alle Kinder
findet am Sonntag, 3. Oktober (ab 13 Uhr), auf dem Gelände von ehe-
mals Schuh Germann statt. Fotos: Meinjohanns/Pixabay

Auf dem Hahnenberg 4 56218 Mülheim-Kärlich +49 2630 9618-0 myk@schoenergie.de

Jetzt Aktionsangebot sichern!
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ges gte r e i gro er hl
Outlets erweitern die einzigartige Branchenvielfalt im GewerbePARK

Die neuesten Trends,
aktuelle Modekollektio-
nen, vielfältige Kom-
binationen und sü e Le-
ckereien das bieten
die zahlreichen Mar-
ken-Outlets im Gewer-
bePARK Mülheim-Kär-
lich Deutschlands
längster Shoppingmei-
le.
Die Besucherinnen und
Besucher erwartet hier
ein gro es, breitgefä-
chertes Angebot der
Trendmarken ESPRIT,
S. Oliver, Tommy Hilfi-
ger, H&M, Betty Bar-
clay, Gerry Weber, Sa-
lamander, Adenauer
Moden, Skechers, On-
ly, Mister & Lady Jeans,
die beiden Outlets von
Lindt und Kneipp so-
wie Marco Polo und vie-
le weitere top Mar-
ken.. Das Angebot in die-
sen Outlets lässt kei-
ne Wünsche offen. Die
Modelabels präsentie-
ren ihre Kollektionen und

aktuelle Trends kom-
biniert mit einer ho-
hen Produkt ualität und
das zu einem attrak-
tiven Preis-Leistungs-
verhältnis.
Ob Business, Abend-
mode oder Sport-Be-
kleidung hier finden
modebegeisterte Da-
men und Herren im-
mer das richtige Out-
fit. Die harmonisch auf-
einander abgestimmten
Kleidungs- und Ac-
cessoire-Konzepte je-
der Kollektion liefern da-
bei immer wieder neue
Inspiration für einen in-
dividuellen Auftritt. Zu-
dem überzeugt das ab-
wechslungsreiche Sor-
timent mit hochwerti-
gen Materialien. Die an-
gesagte Markenmode
ermöglicht den Kun-
den, unabhängig von ih-
rer Konfektionsgrö e, ih-
ren ganz eigenen Stil
zu entfalten. Alle Out-
lets haben von mon-

tags bis samstags ge-
öffnet selbstverständ-
lich auch an den ver-
kaufsoffenen Sonnta-
gen. Wie im Gewer-
bePARK Mülheim-Kär-
lich üblich, gibt es kos-
tenlose Parkplätze di-
rekt vor der Tür. nd
seit neuestem auch ein
Parkhaus mit 118 Plät-
zen. Modebewusste
Kunden und Kundin-
nen haben so die Mög-
lichkeit sich auf kur-
zen Wegen von Kopf
bis Fu einzukleiden
oder sich über Neu-
igkeiten zu informie-
ren. Die Ansiedlung ver-
schiedener neuer Mar-
ken-Outlets erweitert im-
mer wieder aufs Neue
die einzigartige Bran-
chenvielfalt und macht
damit Deutschlands
längste Shoppingmeile
so attraktiv wie nie. Das
Angebot lässt keine
Wünsche offen.

Foto: Meinjohanns

Sonntag nicht geöffnet! G
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Hier parken Sie kostenlos
Parksituation ist für die Kunden ein wesentliches Kriterium für den regelmäßigen Besuch

Der Gewerbepark Mül-
heim-Kärlich – das größ-
te Fachmarktzentrum
Deutschlands – präsen-
tiert sich auf einem Are-
al von insgesamt zwei
Quadratkilometern zu-
sammenhängender Flä-
che, auf der Unterneh-
men aus dem Handel,
groß- und kleinflächiger
Einzelhandel, Handwerk,
Industrie sowie Dienst-
leistungsbetriebe ange-
siedelt sind. Mit seinem
nahezu lückenlosen Pro-
duktangebot gehört der
Standort zu den be-
deutendsten Wirtschafts-
faktoren der Region. Seit
1967 hat sich der Ge-
werbepark Mülheim-Kär-
lich mit derzeit rund 500
Firmen auf 230 Hektar Flä-
che und nahezu 7000 Ar-
beitsplätzen bundesweit
unter die „Top Ten“ der
Gewerbeansiedlungen
etabliert.

Kostenlose
Parkplätze
Besonders beliebt bei den
Besuchern: die sonst so
lästige Parkplatzsuche
entfällt! Für zahlreiche
Kunden ist diese Park-
situation in der Tat ein we-

sentliches Kriterium für
den regelmäßigen Ein-
kauf in Mülheim-Kärlich.
Selbst zu den Haupt-
einkaufszeiten findet man
immer einen freien Park-
platz – ganz bequem, di-
rekt dort, wo man ein-
kaufen möchte und zwar
kostenlos.

Dieser Service gehört zu
einer ganzen Reihe von
Dienstleistungen, die die
Unternehmen ihren Kun-
den gerne bieten. er Ge-
werbepark Mülheim-Kär-
lich punktet außerdem mit
einem umfassenden Bran-
chen-Mix aus Einzelhan-
del, Großhandel, Indust-

rie und Dienstleistung.
Schwerpunkte des Ein-
zelhandels sind SB-Wa-
renhäuser, Fachmärkte für
Büro, Zoo, Bau, Garten,
Computer, Elektronik,
Sportartikel, Schuhe, Be-
kleidung und vieles mehr.
Darüber hinaus haben sich
hier Möbel- und Auto-

häuser etabliert, die weit
über die Region hinaus
bekannt sind. Ebenfalls
im Gewerbepark Mül-
heim-Kärlich ansässig: die
größte Musterhausaus-
stellung in Rheinland-Pfalz
mit rund 40 000 Quad-
ratmetern Ausstellungsflä-
che.

Durchaus eine Besonderheit in der heutigern Zeit: Im Gewerbepark Mülheim-Kärlich findet man immer einen frei-
en Parkplatz. Direkt dort, wo man gerne einkaufen möchte – und zwar kostenlos. Foto: Meinjohanns

Freundliche Waffelbäckerinnen sind am Start
Ausgiebiges Shoppen macht ja bekanntlich auch hungrig! Daher wird
beim Martinsmarkt am 3. November bestens für das leibliche Wohl der
Besucher gesorgt. Unter anderem sind die freundlichen Damen derWaf-

felbäckerei mit köstlichen Leckereien auf dem Gelände von Skechers
am Start und werden die Gäste mit köstlichen warmen Waffeln und hei-
ßem Kaffee verwöhnen. Foto: Meinjohanns
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Ei f ch r gro rtig!
Es war wieder toll! Sowohl die Ladies-Night als
auch der Männerabend im Gewerbepark Mülheim-Kär-
lich waren ein voller Erfolg! Im August lud die Pro-
jektgemeinschaft „Wir in Mülheim-Kärlich“ ins billi s Res-
taurant ein, und 90 Frauen erlebten einen unver-
gesslichen Mädelsabend. Im September, war es dann
Zeit für den Männerabend, bei dem 0 Herren eben-
falls im billi s Restaurant zusammenkamen, um ei-
nen gemütlichen Abend miteinander zu verbringen.
Beide Events boten den Gästen ein abwechs-
lungsreiches Programm. Die Ladies genossen einen
Sektempfang, kulinarische Köstlichkeiten, eine Tom-
bola, die nterstützung eines Make- p-Artists, eine Fo-
tobo und wertvolle Ratschläge von Fachleuten zu
den Themen Gesundheit und Schönheit. Der Män-
nerabend stand dem in nichts nach: Er begann mit ei-
nem Kölsch-Empfang, gefolgt von e uisiten kuli-
narischen Highlights, einer spannenden Tombola und
einer Weinprobe auf der Dachterrasse von billi s Res-
taurant. Mauritz Peres präsentierte seine Weine und
sorgte für eine lockere Stimmung. Gleichzeitig lud Ja-
ckie Paloma Paul mit ihrer farbenfrohen Kunst die Her-
ren dazu ein, in neue Welten einzutauchen. Beide freu-
ten sich über die anregenden Gespräche und den ge-
lungenen Abend und hoffen auf weiteren Aus-
tausch.
Nicolina Meinjohanns, die Organisatorin und Mana-
gerin des Gewerbeparks, zeigte sich begeistert über
die positive Resonanz und die vielen glücklichen Ge-
sichter. „Diese Veranstaltungen im Gewerbepark Mül-
heim-Kärlich sind nur dank der gro artigen nter-
stützung unserer Partner möglich. Es ist nicht selbst-
verständlich, doch es zeigt, dass der Gewerbepark
als Einheit agiert. Ein herzliches Dankeschön an al-
le Firmen, die dies möglich gemacht haben, sowie
an das fantastische Küchen- und Service-Team von bil-
li s Restaurant“, betonte sie.
Ob Ladies-Night oder Männerabend beide Ver-
anstaltungen waren geprägt von guter Stimmung, tol-
len Begegnungen und unvergesslichen Momenten.
Ein herzliches Dankeschön geht an alle, die diese Aben-
de so besonders gemacht haben!

Küchen Aktuell GmbH
Florinstraße 5
56218 Mülheim-Kärlich
Tel.: 0261 - 29177-0

UNSERE ÖFFNUNGSZEITEN:
MO - FR: 10.00 - 19.00 Uhr
jeden SA: 9.00 - 18.00 Uhr

SONNTAGS-VERKAUF

go.kuechen-aktuell.de/A90

KÜCHENKAUF
KANN SO

JETZT TERMIN

VEREINBARE
N!

SAMSTAG & SONNTAG
LIVE-COOKING EVENT

SITZ DER GESELLSCHAFT: KÜCHEN AKTUELL GMBH I SENEFELDERSTRASSE 2B I 38124 BRAUNSCHWEIG

AB 11:00 UHR GEÖFFNET AB 12:00 UHR
BERATUNG & VERKAUF

AM 03.11.2024 VERKAUFSOFFEN

4-teiliges Se
t

inklusive Pfa
nne

4-teiliges Set inklusive Pfanne aus der PURE COLLECTION,
Made in Germany, hergestellt aus 90% recyceltem 18/10
Edelstahl, Fissler Superthermic Boden, 10 Jahre Garantie.
Bestehend aus Kochtopf 20 cm und 24 cm, Stielkasserolle
16 cm ohne Deckel und einer Stielpfanne 28 cm. Geeignet
für alle Herdarten. Töpfe für die Verwendung im Backofen
bis 180° C geeignet, Pfanne bis 230° C.

Gültig vom
07.10. bis
17.11.2024
und nur
solange der
Vorrat reicht

* Diese Aktion gilt ab einem Auftragswert von 5000,-
Euro, ist nicht mit allen anderen Aktionen kombi-
nierbar und gilt nicht für bereits erteilte Aufträge.
** Je nach Verfügbarkeit. Produktabbildungen kön-
nen vom Original abweichen.

der Zugabe

439,-UVP

GRATIS*

Zugabe zum Küchenkauf!
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Frischer Wind bei Löhr Automobile
Große Autoschau zum Martinsmarkt am 3. November mit top Modellen

Sechs Fahrzeuge, drei
Fahrzeughersteller und je-
de Menge Fahrspaß:
Pünktlich zum Herbst star-
tet Löhr Automobile Neu-
wied richtig durch und lässt
gleich sechs Neuzugänge
der Marken Cupra, Audi
und Volkswagen vorfahren.
Diese sind auch in der gro-
ßen Autoschau zum Mar-
tinsmarkt am 3. November
zu sehen. So präsentieren
sich nicht nur die Cupra-
Modelle Tavascan und
Terramar von ihrer aus-
drucksstarken Seite, auch
der Audi Q6 und A6 sowie
der VW Tiguan und der
neue Passat setzen Maß-
stäbe in ihren Klassen.
Schon beim ersten Blick ist
klar, Cupra beeindruckt. So
ist der Terramar der neue
Held in einer neuen Ära der
Marke. Der Terramar ist da-
bei ein hochemotionales,
sportliches SUV, das die
neue DNA von Cupra ver-
körpert und den Hotspot
des SUV-Segments trifft –
ein Fahrzeug, das sich
durch sein unverwechsel-
bares Design von der Mas-
se abhebt. Doch nicht nur
die Cupra-Modelle beein-
drucken bei Löhr Automo-
bile, auch der Audi Q6 so-
wie der A6 heben sich
deutlich von der Masse ab.
So greift als zweites Modell

auf der Premium Platform
Electric (PPE) der Audi A6
e-tron die bekannten Pro-
duktstärken der PPE mit
Blick auf Performance,
Reichweite, Effizienz und
Laden auf. Das Exterieur ist
kraftvoll, sportlich und per-
fekt proportioniert. Das In-
terieur wird durch die neue
Designphilosophie von
Audi bestimmt und orien-
tiert sich dabei konsequent
an den Bedürfnissen des
Nutzers. Der Audi Q6 e-
tron dagegen markiert den
Start einer neuen Genera-
tion elektrisch angetriebe-
ner Fahrzeuge bei Audi.
Die dritte Herstellermarke

in den Reihen von Löhr Au-
tomobile ist Volkswagen –
und auch dort gibt es Neu-
igkeiten. So präsentieren
sich der VW Passat sowie
der Tiguan mit zahlreichen
Innovationen. Mit der
neunten Generation des
Passat setzt Volkswagen
die Erfolgsgeschichte des
50-jährigen Bestsellers, der
inzwischen schon über 34
Millionen mal verkauft wur-
de, fort. Basierend auf dem
grundlegend modernisier-
ten Volkswagen-Baukasten
MQB, der nun den Zusatz
„evo“ erhalten hat, be-
kommt der hochwertig ge-
staltete Passat viele wichti-

ge Neuerungen. Mit einem
neuen Design fährt auch
der VW Tiguan vor. So prä-
sentiert sich das Fahrzeug
mit markantem Design in-
klusiver höher gestalteter
und kraftvoll wirkender
Frontpartie. Vollständig neu
entwickelt hat Volkswagen
auch das Interieur des Ti-
guan. Es lässt mit seiner
hohen Material- und Ver-
arbeitungsqualität die üb-
lichen Klassengrenzen
spielend hinter sich. Nicht
zuletzt machen auch die
neuen Hybridantriebe mit
rund 100 Kilometern rein
elektrischer Reichweite das
SUV effizienter als je zuvor,

und eine neue und konse-
quent selbsterklärend be-
dienbare Cockpit-Land-
schaft holt noch mehr di-
gitale Dienste und Apps an
Bord. Und wem das noch
immer nicht genug ist, der
kann sich in diesem Monat
außerdem auf die Markt-
einführung des neuen VW
Tayron freuen, bevor im
November der neuen Audi
A5 seine Premiere feiert.
Bei einer solchen Vielfalt
an Modellen und Marken
lohnt sich ein Besuch bei
der Autoschau am Mar-
tinsmarkt.
VW Tiguan Kraftstoffverbrauch in l/100

km kombiniert: 6,7 – 6,1 CO2-Emissio-

nen in g/km kombiniert: 152 – 139 VW

Passat Stromverbrauch in kWh/100 km

kombiniert: noch nicht bekannt CO2-

Emissionen in g/km kombiniert: noch

nicht bekannt. Cupra Terramar Kraft-

stoffverbrauch in l/100 km kombiniert:

8,8 – 0,4 CO2-Emissionen in g/km kom-

biniert: 199 – 10. Cupra Tavascan Strom-

verbrauch in kWh/100 km kombiniert:

17,4 – 15,1 CO2-Emissionen in g/km

kombiniert: 0. Audi A6 Avant e-tron per-

formance Stromverbrauch in kWh/100

km kombiniert: 17,0 – 14,8 CO2-Emissi-

onen in g/km kombiniert: 0. Audi A6

Sportback e-tron performance Strom-

verbrauch in kWh/100 km kombiniert:

15,9 – 14,0 CO2-Emissionen in g/km

kombiniert: 0. Audi Q6 e-tron quattro

Stromverbrauch in kWh/100 km kombi-

niert: 19,6 – 17,0 CO2-Emissionen in

g/km kombiniert: 0

Bei Löhr Automobile Neuwied gibt es Autos für jeden Geschmack. Foto: Löhr

Stadtteilmeisterschaft im Luftgewehrschießen
Im Oktober war es wieder soweit: Die Mülheimer Schützen luden zur
Stadtteilmeisterschaft im Luftgewehrschießen in die Mülheimer Schüt-
zenhalle ein. Teilnehmen konnten alle, die Spaß am Schießen hatten
– von Vereinen über Familien und Freundeskreise bis hin zu Firmen
und Clubs. Jede Mannschaft setzte sich aus fünf Personen zusam-
men, wobei die besten vier Ergebnisse in die Wertung eingingen. Ins-
gesamt 13 Mannschaften kämpften um den begehrten Titel des Stadt-
teilmeisters im Luftgewehrschießen 2024. Die drei besten Teams durf-
ten sich über einige Fässchen Bier und Verzehrgutscheine freuen,
die sie bei den Schützen einlösen konnten. Auch die tagesbeste weib-
liche und der tagesbeste männliche Teilnehmer wurden geehrt und er-
hielten jeweils einen Frühstücksgutschein für zwei Personen im Hotel

Wyndham Garden. Nach einem spannenden Wettbewerb standen die
Sieger fest: Mannschaftswertung: Let's Fetz – 189,4 Ringe Hot Shots
– 188,4 Ringe KaJu 2 – 187,7 Ringe Einzelwertung – Tagesbes-
te:Tanja Kremer – 48,7 Ringe Katrin Berenz – 48,4 Ringe Silke Fetz
– 48,4 Ringe Einzelwertung – Tagesbester:Michael Theilig – 51,3 Rin-
ge Manuel Franke – 50,8 Ringe Giebfried Ruben – 50,3 Ringe Tei-
lerwertung (Beste 10):Michael Theilig – Teiler 12,04 Tobias Montada
– Teiler 22,02 Kira Maier – Teiler 26,00 Die Veranstaltung war ein vol-
ler Erfolg. Neben den sportlichen Leistungen stand vor allem der
Spaß im Vordergrund, und alle Teilnehmer erlebten einen spannen-
den und unterhaltsamen Nachmittag in geselliger Runde. Foto: Mos-
kopp
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bei Löhr Automobile Neuwied

Tiguan 1,5 l eTSI OPF 96 kW (130 PS) 7-Gang-DSG
Energieverbrauch kombiniert: 6,1 l/100 km;
CO2-Emissionen kombiniert: 139 g/km; CO2-Klasse: E.

Außenfarbe: Uranograu; Ausstattung: Spurhalteassistent
"Lane Assist", Außenspiegel elektrisch einstell- und beheizbar, Rückfahr-
kamera "Rear View", Verkehrszeichenerkennung, LED-Scheinwerfer, DAB+,
Klimaanlage "Climatronic" u. v. m.

Passat 1,5 l eTSI OPF 110 kW (150 PS) 7-Gang-DSG
Energieverbrauch kombiniert: 5,4 l/100 km;
CO2-Emissionen kombiniert: 122 g/km; CO2-Klasse: D

Außenfarbe: Pure White; Ausstattung: Spurhalteassistent
„Lane Assistent“, Automatische Distanzregelung „ACC“, Rückfahrkamera
‚‘Rear View“, Verkehrszeichenerkennung, LED-Rückleuchten, Klimaanlage
„Air Care Climatronic“ u. v. m.

390,00 €1

monatlich

Fahrzeugabbildungen zeigen Sonderausstattungen gegen Mehrpreis. 1Ein Angebot der Volkswagen Leasing GmbH, Gifhorner Str. 57, 38112
Braunschweig, für private EinzelabnehmerInnen. Inklusive Werksauslieferungskosten (Erlebnisabholung in der Autostadt Wolfsburg).
Gültig bis 31.12.2024. Bonität vorausgesetzt.

Ihr Volkswagen Partner

Löhr Automobile Neuwied
Löhr Automobile GmbH, Stettiner Straße 4-6, 56564 Neuwied, 02631 9150-555, vw.lan@loehrgruppe.de, loehrgruppe.de/lan

Sonderzahlung: 999,00 €
Inkl. Werksauslieferungskosten
Laufzeit: 48 Monate

Jährliche Fahrleistung: 10.000 km
Leasingrate monatlich: 390,00 €1

Sonderzahlung: 999,00 €
Inkl. Werksauslieferungskosten
Laufzeit: 48 Monate

Jährliche Fahrleistung: 10.000 km
Leasingrate monatlich: 465,00 €1465,00 €1

monatlich

Herbstdeals



Arbeitsvielfalt im GewerbePARK
Vielfältige Branchen, stabile Karrieren und zukunftsweisende Ausbildungschancen

Der GewerbePARK Mül-
heim-Kärlich ist ein be-
deutender Wirtschafts-
standort in der Region.
Mit seiner günstigen La-
ge, guter Infrastruktur und
vielfältigen Branchen bie-
tet er zahlreiche Arbeits-
plätze und Entwicklungs-
möglichkeiten für Men-
schen aus der Region und
darüber hinaus.
Ein wesentlicher Faktor,
der den GewerbePARK at-
traktiv macht, ist die brei-
te Palette an Unterneh-
men, die dort angesiedelt
sind. Von kleinen und mit-
telständischen Betrieben
bis hin zu großen multi-
nationalen Konzernen fin-
den sich hier Unterneh-
men aus verschiedensten
Branchen wie Produktion,
Logistik, Handel, Dienst-
leistungen und Techno-
logie. Diese Vielfalt schafft
ein dynamisches Arbeits-
umfeld und bietet Be-
werbern eine große Aus-
wahl an potenziellen Ar-
beitsplätzen, die ihren Fä-
higkeiten und Interessen
entsprechen.
Die Beschäftigungsmög-
lichkeiten im Gewerbe-
park Mülheim-Kärlich sind

ebenso vielfältig wie die
Unternehmen selbst. In den
Produktionsbetrieben wer-
den Fachkräfte gesucht,
die in der Herstellung von
verschiedensten Gütern
wie Automobilteilen, Ma-
schinenbaukomponenten
oder elektronischen Ge-
räten erfahren sind. Lo-
gistikunternehmen benö-
tigen Mitarbeiter für La-

gerhaltung, Kommissio-
nierung und Versand, wäh-
rend Handelsunterneh-
men Verkaufspersonal für
ihre Filialen benötigen.
Darüber hinaus bieten Un-
ternehmen im Gewerbe-
PARK Mülheim-Kärlich
auch Stellen in den Be-
reichen Verwaltung, Fi-
nanzen, Marketing, IT und
Forschung und Entwick-

lung an. Diese Positionen
erfordern oft spezialisierte
Fähigkeiten und Qualifi-
kationen, bieten jedoch
auch attraktive Karriere-
möglichkeiten und Wei-
terentwicklungsperspekti-
ven.
Ein weiterer Vorteil des Ge-
werbePARKs Mülheim-
Kärlich ist die gute Er-
reichbarkeit sowohl mit

dem Auto als auch mit öf-
fentlichen Verkehrsmitteln.
Dies erleichtert nicht nur
den Mitarbeitern die An-
reise, sondern erleichtert
auch die Logistik für Un-
ternehmen, die ihre Pro-
dukte national und inter-
national vertreiben.
Neben den direkten Be-
schäftigungsmöglichkeiten
bieten Unternehmen im
GewerbePARK Mülheim-
Kärlich auch Ausbildungs-
plätze für junge Men-
schen an. Dies trägt zur
Ausbildung des Fachkräf-
tenachwuchses bei und
stärkt die regionale Wirt-
schaft langfristig. Insge-
samt bietet der Gewer-
bePARK Mülheim-Kärlich
somit eine Vielzahl von Ar-
beitsplätzen und Entwick-
lungsmöglichkeiten für
Menschen mit unter-
schiedlichem beruflichem
Hintergrund und unter-
schiedlichen Qualifikatio-
nen. Die Attraktivität des
Standorts wird durch die
Vielfalt der ansässigen Un-
ternehmen, die guten Ver-
kehrsanbindungen und die
langfristigen Entwick-
lungsperspektiven unter-
strichen.

Ein dynamisches Arbeitsumfeld bietet Bewerbern eine große Auswahl an potenzi-
ellen Arbeitsplätzen. Foto: Pixabay

»Reifen-Tipp« Anzeigensonderveröffentlichung

Winterreifen vom Profimontieren lassen
Der Herbst: Gestern noch strahlte die Sonne, nur
einen Tag später ist es windig, nasskalt und
neblig. Drum ist es wichtig, sein Fahrzeug
vorzeitig auf die kalte Jahreszeit vorzubereiten.
Mit dem Aufziehen der Winterreifen sollte
man nicht warten, bis der erste Schnee fällt.
Mit speziellen Gummimischungen und ihrem

eigens für die kalte Jahreszeit entwickelten Profil
bringen Winterreifen auf rutschigen, verschneiten

oder vereisten Straßen ein entscheidendes Plus an
Sicherheit – und sind gesetzlich vorgeschrieben.
Reifen selbst wechseln war gestern. Für das
Auswuchten der Räder, das vor jeder Montage
stehen sollte, um einseitige Profilabnutzung,
Fahrzeugschäden und schlechten Fahrkomfort zu
vermeiden, fehlt Laien das Wissen und auch das
passende Equipment. Autos mit elektronischem
Reifendruckkontrollsystem (RDKS) müssen
nach dem Wechsel neu eingestellt werden – auch
dabei müssen die Werkstatt-Profis ran. Neue
Reifen sind fällig, wenn die alten zu wenig Profil
haben, beschädigt, überaltert oder einseitig
abgefahren sind. Nach sechs Jahren haben Reifen
ihre beste Zeit hinter sich.

Jetzt wechseln und sparen
Sie kaufen einen Satz Hankook Winter- oder
Allwetterreifen (4 Stück/mindestens 16 Zoll) bei
einem teilnehmenden Hankook Partner wie dem
Unternehmen „Reifen & more“ und lassen die

Reifen dort montieren. Von „Reifen & more“ erhalten Sie zusammen
mit der Rechnungskopie einen Aktionsflyer, auf dessen Rückseite
Sie unten rechts einen 6-stelligen Code finden. Diesen Code geben
Sie auf der Webseite https://www.hankook-promotion.de in das Feld
ein (nachdem Sie auf „Jetzt Prämie sichern!“ geklickt haben) und
laden Ihre Rechnung als Scan oder Foto hoch. Nach Prüfung der
Einsendung überweist Ihnen das Unternehmen Hankook die 20 Euro
Montageprämie. Aufgrund der aktuellen Situation mit steigenden
Preisen, sollte man sich frühzeitig um die Bestellung neuer Reifen
kümmern.
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Es sind wieder Gewerbewochen
Bei Norren & Hoffmann in Weißenthurm können Geschäftskunden jetzt profitieren

Die Ford-Gewerbewochen
sind eine wiederkehrende
Aktion, die speziell auf ge-
werbliche Kunden ausge-
richtet ist. Auch beim Ford
Autohaus Norren & Hoff-
mann profitieren Geschäfts-
kunden während dieser
Wochen von besonders at-
traktiven Angeboten und
Konditionen.
Angebote und Vorteile:
Preisnachlässe: Norren &
Hoffmann bietet während
der Gewerbewochen er-
hebliche Preisvorteile auf
Nutzfahrzeuge und ausge-
wählte PKW-Modelle. Die
Rabatte können bei einigen
Modellen sogar bis zu 30
Prozent betragen.
Breite Fahrzeugpalette: Im
Rahmen der Aktion stehen
Ihnen zahlreiche Modelle
zur Auswahl, darunter der
robuste Ford Ranger, der
vielseitige Ford Transit Con-
nect, der kompakte Ford
Transit Courier sowie der
Ford Transit Custom und
Ford Transit – die idealen
Begleiter für den Arbeits-
alltag. Ein großer Lagerbe-
stand sorgt für viele direkt
verfügbare Fahrzeuge. So-
gar Ranger und Transit sind
schnell zu haben.

Der elektrifizierte
Ranger kommt
Ford wird jetzt erstmals ei-
ne Plug-in-Hybridversion
des Ranger anbieten. Eu-
ropas Bestseller1 unter den

Pick-up-Modellen präsen-
tiert sich mit teilelektrisier-
tem Antrieb nochmals viel-
seitiger und leistungsfähi-
ger. Die Kombination aus
einem 2,3 Liter großen Ford
EcoBoost-Turbobenziner,
einem Elektromotor und ei-
ner Traktionsbatterie leistet
mehr Drehmoment als jede
andere Ranger-Variante
und soll eine emissions-
freie Reichweite von mehr
als 45 Kilometern − also
auch das Befahren von Null-
Emissions-Umweltzonen −
ermöglichen. Damit setzt
Ford seine Strategie kon-
sequent um, auch im Pick-
up-Segment ein vielfältiges
Spektrum an Antriebsopti-
onen bereitzustellen. Zu-
dem bietet der Ranger

Plug-in Hybrid (PHEV) mit
dem Ford Pro Power On-
board-System ganz neue
Möglichkeiten für Gewer-
betreibende und Freizeit-
abenteurer. Über Steckdo-
sen im Innenraum und auf
der Ladefläche stellt es die
Energie der Traktionsbat-
terie auch für Elektrogeräte
bereit. Dies kann auf Bau-
stellen oder beim Zelten
fernab der Zivilisation den
Einsatz lauter und sperriger
Stromgeneratoren überflüs-
sig machen.
Wie schon bei den anderen
Varianten der Ranger-Bau-
reihe soll die maximal ge-
bremste Anhängelast auch
beim Plug-In Hybrid 3,5
Tonnen betragen. Die Pro-
duktion des allradgetriebe-
nen Ford Ranger PHEV be-
ginnt Ende 2024, die ersten
Fahrzeuge kommen Anfang
2025 auf den Markt.

Finanzierungs- und Lea-
singoptionen: Zusätzlich zu
den Preisvorteilen bietet
Ford Norren flexible Finan-
zierungslösungen an. Dazu
gehören auch Null-Prozent-
Sonderfinanzierungen mit
Laufzeiten von bis zu 36
Monaten für bestimmte Mo-
delle.
Neben den finanziellen Vor-
teilen können gewerbliche
Kunden auch von einer Rei-
he von Zusatzservices pro-
fitieren. Dazu zählen bei-
spielsweise attraktive War-

tungspakete, Garantiever-
längerungen oder spezielle
Versicherungsangebote, die
maßgeschneidert auf die
Bedürfnisse von Unterneh-
men zugeschnitten sind.
Beratung und Teilnahme:
Während der Gewerbewo-
chen stehen die Mitarbeiter
von Norren & Hoffmann für
persönliche Beratungsge-
spräche bereit. Es empfiehlt
sich, vorab einen Termin zu
vereinbaren, um von der Ex-
pertise der Berater zu pro-
fitieren und das ideale Fahr-
zeug für Ihre geschäftlichen
Anforderungen zu finden.
Die Ford-Gewerbewochen
bei Ford Norren bieten Ih-
nen die perfekte Gelegen-
heit, Ihre Fahrzeugflotte zu
erneuern oder zu erweitern

und dabei von herausra-
genden Konditionen zu pro-
fitieren.

Kontakt: Autohaus Norren
& Hoffmann GmbH

Werftstr.3

56575 Weißenthurm
q (02637) 92350
www.autohaus-norren.de

Ford bietet wie gewohnt eine breite Palette von Nutz-
fahrzeugen. Foto: Ford

Der Vater
aller Transporter.

2,0l EcoBlue 96 KW / 130 PS Diesel,
inkl. 4 Jahre- Garantie, Service & Verschleiß,
12" Multifunktionsdisplay mit Ford Sync 4,
AHK, Anhängelast 2500 KG - Nutzlast 1,4 t,
Klimaautomatik , beheiz. Frontscheibe

Günstig mit
47 monatl. Finanzierungsraten von

€ 299,-1,2

Unser Kaufpreis inkl.
Überführungskosten

Laufzeit
Gesamtlaufleistung
Sollzins p. a. (fest)
Effektiver Jahreszins
Anzahlung
Nettodarlehensbetrag
Gesamtbetrag
47 Monatsraten à
Restrate

€ 41.626,20 brutto

€ 34.980,- netto

48 Monate
40.000 km
3,92 %
3,99 %
6.750,- €
34.901,15 €
39.670,43 €
299,- €
25.597,69 €

VIELE MODELLE SOFORT LIEFERBAR
ständig über 100 Nutzfahrzeuge an Lager - Deutschlandweite kostenfreie Anlieferung
Hotlinie 02637-9235-38

Gewerbewochen

AutohausNorren&HoffmannGmbH
Werftstr. 3
56575Weißenthurm
Tel.:Tel.:T 02637/97/97 235-0
Fax: 02637/97/97 235-23
E-Mail: info@autohaus-norren.de
www.autohaus-norren.de

Wir sind für mehrere bestimmte Darlehensgeber tätig und handeln nicht als unabhängiger
Darlehensvermittler.
Beispielfoto von Fahrzeugen der Baureihe. Die Ausstattungsmerkmale der abgebildeten
Fahrzeuge sind nicht Bestandteil des Angebotes. ¹Ford Auswahl-Finanzierung, ein Angebot der
Ford Bank GmbH, Henry-Ford-Str. 1, 50735 Köln. Angebot gilt für noch nicht zugelassene, für
das jeweilige Zinsangebot berechtigte Ford Neufahrzeuge bei verbindlicher Kundenbestellung
und Abschluss eines Darlehensvertrages und nur für Gewerbekunden (ausgeschlossen sind
Großkunden mit Ford Rahmenabkommen sowie gewerbliche Sonderabnehmer wie z. B. Taxi,
Fahrschulen, Behörden). Ist der Darlehensnehmer Verbraucher, besteht nach Vertragsschluss
ein gesetzliches Widerrufsrecht nach § 495 BGB. Bitte sprechen Sie uns für weitere Details an.
Das Angebot stellt das repräsentative Beispiel nach § 17 Preisangabenverordnung dar. ²Gilt für
einen Ford Transit Kastenwagen LKW Trend 350 L3 2,0-l-EcoBlue-Dieselmotor 96 kW (130 PS),
6-Gang-Schaltgetriebe, Start-Stopp-System, Euro 6d-ISC-FCM. ³Modellabhängiger Preisvorteil
wurde im o. g. Kaufpreis bereits berücksichtigt.

Jetzt mehr als 30%Preisvorteil sichern!3

Ford Transit
Pritsche EK 350L
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Ausgeschlafen in den Tag starten
Individuelle, hochwertige Schlaf- und Bettsysteme sorgen für gesunde Erholung

Im PSSST-Bettenhaus
Mülheim-Kärlich sorgen
unsere ständig geschul-
ten Fachberater dafür, dass
dank individuell ange-
passter Schlafsysteme ge-
sunder, erholsamer Schlaf
an der Nachtordnung ist.
Um aus dem Schlafzim-
mer der Kunden eine
Traumoase zu machen,
hat das durch den In-
haber Markus Poller ge-
führte Fachgeschäft nicht
nur Bettgestelle, Latten-
roste und Unterfederun-
gen, sowie Matratzen, De-
cken und Kissen nam-
hafter Hersteller im Sor-
timent, sondern berät auch
zu Wasser- und Box-
springbetten. Aktuelle
Bettwäsche-Kollektionen
runden das hochwertige
Angebot ab.
Die Schlafanalyse macht
den Unterschied: „Das
Wichtigste ist, das Bett-
system exakt auf den Ein-
zelnen abzustimmen“, be-
tont Markus Poller. Be-
reits seit 1990 berät der Ex-
perte, der zertifizierter Rü-
ckenschultrainer ist, rund

um den gesunden Schlaf.
Neben Körpergröße und
Körpergewicht spielen da-
bei Gewohnheiten und der
Schläfertyp eine Rolle.
So werden z.B. zur Ab-
stimmung bei hochwerti-
gen Schaummatratzen von
den Schlaf-Profis statt Lat-
tenroste, Unterfederungen
mit aufgelöster Oberflä-
che z.B. von Lattoflex
Schlafwerk, Grosana oder
Froli empfohlen, die sich

exakt und punktuell dem
Körper in nahezu jeder
Schlafposition anpassen.
Im Ergonomie-Studio kön-
nen Kunden die unter-
schiedlichen Systeme ken-
nenlernen und probelie-
gen. Dazu suchen die qua-
lifizierten Fachberater mit
dem Kunden die pas-
sende Matratze. „Dabei
verzichten wir bewusst auf
computergestützte Pro-
gramme, sondern orien-

tieren uns an unserer Er-
fahrung, tasten die Wir-
belsäule der Kunden ab
und finden so die not-
wendige, individuelle Ein-
stellung, beispielsweise für
das Absenken der Schul-
terzone oder die Unter-
stützung der Lendenwir-
bel“, berichtet Markus Pol-
ler. Auch das passende
Kissen- oder Nackens-
tützkissenwird empfohlen.
Dazu werden in sehr gro-
ßer Auswahl Massivholz-,
Polster- oder Metall-Bett-
gestelle in unterschiedli-
chen Varianten, allen Grö-
ßen, die auch in Kom-
forthöhen für einfaches Ein-
und Aussteigen zu ha-
ben sind, angeboten. Zu-
dem verfügt das PSSST-
Bettenhaus, das unter an-
derem für generationen-
freundliches Einkaufen be-
reits zum 3. Mal ausge-
zeichnet wurde und als
5-Sterne-Fachgeschäft von
Physiotherapeuten emp-
fohlen wird, über sehr lan-
ge Erfahrung mit Was-
serbetten: „Wir sind einer
der ältesten Wasserbett-

anbieter in der Region“, be-
kräftigt der Inhaber.
Um frisch und ausge-
schlafen in den Tag star-
ten zu können, benötigt
man auch die richtigen Zu-
decken und Kissen. Der-
zeit empfehlen die Profis
z.B. warme Gänsedau-
nendecken, die für die küh-
le Jahreszeit ideal sind.
Desweitern sind aber auch
Klimafaser-Decken sowie
hochwertige Naturhaarde-
cken im Angebot. Damit
der Schlaf auch optisch
traumhaft ist, bietet das
PSSST-Bettenhaus Mül-
heim-Kärlich eine große
Auswahl an Bettwäsche
bekannter Label wie z.B.
Elegante, Fischbacher,
Joop, Marc O´Polo, Fleu-
resse, sowie die italieni-
sche Marke Bassetti.

M Ergonomisch richtig und
gesund schlafen – Ver-
einbaren Sie einen Be-
ratungstermin unter
y (02630) 49366 und
kommen Sie ins PSSST-
Bettenhaus Mülheim-Kär-
lich im Spitalsgraben 8.

Das PSSST-Bettenhaus bietet alles für den perfekten
Schlafcomfort. Foto: PSSST

Es gibt rote Einkaufstaschen und „Wecken“
Treue Besucher kennen und lieben sie: Die praktischen roten Ein-
kaufstaschen sind nicht nur ein Symbol für das einzigartige Shopping-
Erlebnis, das der Gewerbepark Mülheim-Kärlich seinen Besuchern im-
mer wieder aufs Neue bietet – die nachhaltigen Einkaufshelfer leisten
auch einen wertvollen Beitrag zur Vermeidung von Plastikmüll. Außer-

dem wird es – passend zu St. Martin – wieder leckere „Wecken“ für die
Kinder geben. Die Projektgemeinschaft „Wir in Mülheim-Kärlich“ hat
freundliche Helfer engagiert, die am Sonntag, 3. November, die Mar-
tinswecken und die beliebten Einkaufstaschen im Gewerbepark vertei-
len werden. Foto: J. Grab
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Gut beraten - besser schlafen

www.pssst.de

G

Matratzen
Bettgestelle
Wasserbetten
Schlafsysteme
Zudecken

Öffnungszeiten:
Mo.–Fr. 9.30–18.30
Sa. 9.30–16.00 Uhr

Markus Poller e.K.

BAUHAUSBAUHAUSBAUHAUS
Ley`s
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Industriestrasse
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Auf dem Hahnenberg
BETTENHAUS

R

Fachberatung
Lieferservice
Seniorentaxi

Montageservice
barrierefreier Zugang
Sonderanfertigungen

Markus Poller

Inhaber
Rückenschultrainer

39,95

399,-statt 479,- 119,95

Lattoflex – das Bett, das sich auf meinen Körper einstellt.
Das mich liegen und schlafen lässt, wie ich es mag.

Mehr Körperanpassung
geht nicht!

Viele Rückenschmerzen
lassen sich vermeiden!®

Der Lattoflex-Effekt

Das Geheimnis liegt
unter der Matratze!



Die „Vortour der Hoffnung“
Die „Vortour der Hoffnung“ ist eine außergewöhnliche Be-
nefiz-Radtour, bei der sich zahlreiche engagierte Radfah-
rer, Prominente, Sportler, Politiker und Unterstützer aus
den unterschiedlichsten Bereichen zusammenschließen,
um Spenden für krebskranke Kinder zu sammeln. Die
Tour findet jedes Jahr statt und führt die Teilnehmer
durch verschiedene Regionen, wobei sie sich stets mit ei-
nem klaren Ziel vor Augen auf den Weg machen: mög-
lichst viele Spenden zu generieren und das Bewusstsein
für die Herausforderungen von Kindern und Familien im
Kampf gegen Krebs zu schärfen. Entlang der Route ma-
chen die Radfahrer in vielen Städten und Gemeinden
Halt, wo sie von zahlreichen Unterstützern und lokalen Ini-
tiativen herzlich empfangen werden. Die Begeisterung
und Solidarität der Menschen vor Ort motivieren die Teil-
nehmer, bei jeder Etappe ihr Bestes zu geben. Dabei ist
die „Vortour der Hoffnung“ nicht nur eine sportliche He-
rausforderung, sondern auch eine emotionale Reise, die
zeigt, wie groß das Engagement und die Hilfsbereitschaft
der Gesellschaft sein können.Das Besondere an der „Vor-
tour der Hoffnung“ ist, dass der gesamte Erlös direkt an
Projekte und Initiativen fließt, die sich um krebskranke Kin-
der und deren Familien kümmern. Ob für die Anschaffung
von wichtigen medizinischen Geräten, die Unterstützung
von Pflegeeinrichtungen oder die Erfüllung kleiner Her-
zenswünsche der betroffenen Kinder – jede Spende hilft,
ein wenig Hoffnung und Freude in den oft schweren All-
tag der Familien zu bringen. Am 3. November macht die
Tour halt im Gewerbepark. Dort ist sie auf dem Platz vor
Skechers mit einem Glücksrad zu finden.

Sie ist das Gesicht im GewerbePARK
Managerin Nicolina Meinjohanns gibt einen Einblick in ihre Tätigkeit
-nik- Der Gewerbe-
PARK Mülheim-Kärlich ist
in der Region als Shop-
pingmeile nicht mehr
wegzudenken. Die vie-
len namhaften Fachge-
schäfte, Produktionsfir-
men, Handwerksbetriebe
und Werkstätten sind at-
traktive Arbeitgeber, die
den GewerbePARK noch
beliebter machen.
Die Projektgemeinschaft
„Wir in Mülheim-Kärlich“
ist ein wichtiger Be-
standteil, um den Ge-
werbePARK dauerhaft für
Investoren, Kunden und
Mitarbeiter interessant zu
machen.
Nicolina Meinjohanns ist
seit zwei Jahren in
Deutschlands größtem
Fachmarktzentrum die
GewerbePARK-Manage-
rin. Wie ist ihr Arbeits-
alltag, welche Aktionen
laufen? Die Redaktion hat
mal nachgefragt.

Woraus besteht
Ihr Arbeitstag?
Vor allem aus kommu-
nizieren! Gespräche vor
Ort führen, ansprechbar
sein, Menschen treffen
und zusammenbringen.
Dabei helfen mir be-
stehende Netzwerke, die
schon lange existieren.
Die Mitgliederbetreuung
ist eine sehr schöne Auf-
gabe, die mir sehr viel
Spaß macht. Selbstver-
ständlich ist das The-
ma Veranstaltungen sehr
wichtig – diese Aktio-
nen werden von mir or-
ganisiert. Bei dieser Tä-

tigkeit erhalte ich im-
mer wieder großartige
Unterstützung. Die Zu-
sammenarbeit mit den
Medien ist ebenfalls ein

Bestandteil meines Ar-
beitsalltags. Ziel meiner
Arbeit ist es, den Ge-
werbePARK optimal in
Szene zu setzen und

für die nächsten Jahre
zu positionieren.

Welche Veranstaltun-
gen haben Sie neu
ins Leben gerufen
und wie sind sie
gelaufen?
Seit zwei Jahren bin ich
im GewerbePark haupt-
beruflich für das Mar-
keting zuständig. Hier
hatte ich mit auf die Fah-
ne geschrieben, mo-
natliche Sonderthemen
und Aktionen zu fah-
ren. Das ist mir bis heu-
te tatsächlich gelun-
gen- natürlich nur durch
die Unterstützung nam-
hafter Firmen – dafür
möchte ich mich herz-
lich bedanken. Die La-
dies-Nights und die Män-
nerabende sind mitt-
lerweile ein fester Be-
standteil im Veranstal-
tungsjahr – hier geht
es ums Netzwerken und
um gute Gespräche. Kin-
derfest, Nikolausaktion,
Sportlich im PARK, sind
nur einige Beispiele an
Veranstaltungen, die ich
in den letzten zwei Jah-
ren ins Leben gerufen ha-
be. Eines ist aber klar,
die Veranstaltungen und
Aktionen können nur ge-
meinsam gelingen. Da-
für müssen alle Betei-
ligten an einem Strang
ziehen – Unternehmer,
Verwaltung und Verei-
ne. Dies ist im Ge-
werbePark Mülheim-Kär-
lich gegeben und da-
rauf können wir sehr stolz
sein.

Was planen Sie für
Veranstaltungen im
neuen Jahr?
Auch für das Jahr 2025
plane ich monatliche
Sonderthemen und Ak-
tionen. Viele der Ver-
anstaltungen, die ich im
Jahr 2024 ins Leben ge-
rufen habe, sind gut an-
genommen worden, da-
her werden diese ger-
ne wiederholt und op-
timiert. Neue Verkaufs-
Aktionen sollen dazu-
kommen und im nächs-
ten Jahr gibt es wie-
der drei verkaufsoffene
Sonntage. Die Kinder sol-
len sich im Gewerbe-
PARK wohlfühlen und
gerne hierherkommen.
Daher plane ich auch wei-
tere Aktionen für die Kids.
Es wird sicher ein span-
nendes Jahr. Ich freue
mich riesig auf die kom-
menden Veranstaltun-
gen und bedanke mich
jetzt schon für die groß-
artige Unterstützung. Ein
großer Dank geht auch
an die Medien, die die-
se Veranstaltungen re-
daktionell begleiten.

M Man erreicht Nico-
lina Meinjohanns von
Dienstag bis Donners-
tag (9-17 Uhr) in der Ge-
schäftsstelle der Pro-
jektgemeinschaft „Wir in
Mülheim-Kärlich“, Spi-
talsgraben 5 (direkt bei
Küche Plus/billi). Oder
unter y (02630)
96 20 314 oder per Mail
unter n.meinjohanns@
der-gewerbepark.de.

Nicolina Meinjohanns.

Knieschmerzen? Nein Danke!
Wer sich von seinen Knieschmerzen nicht ausbremsen lassen möchte, ist eingeladen,
kostenlos & unverbindlich Orthesen zu testen. Durch eine Knieorthese wird das Knie entlastet,
stabilisiert und gestärkt. So können Betroffene wieder schmerzfrei aktiv sein.

www.rahm.de rahm GmbH · Iltisweg 1-3 · 53842 Troisdorf

Dauerhafte Knieschmerzen

Sie haben Knieschmerzen beim Gehen,
Aufstehen oder nachts? Dies weist
auf eine Arthrose hin. Dabei wird die
schützende Knorpelschicht immer dünner
und die Knochen reiben schmerzhaft
aufeinander. An dieser Ursache setzt die
Knieorthese an. Sie öffnet den Gelenk-
spalt, damit die Gelenkflächen nicht mehr
aneinander reiben.

Aktiv und mobil

Durch ein aktives Leben können Sie das
Fortschreiten der Kniearthrose hinaus-
zögern und operative Eingriffe vermeiden.
Orthesen sind leicht, komfortabel und
stören nicht bei Bewegungen. Sie
entlasten das Gelenk und ermöglichen
eine schmerzfreie Bewegung. Orthesen
werden durch den Arzt verschrieben und
im Sanitätshaus angepasst.

Orthesen-Testtage

Wer sich von seiner Kniearthrose nicht
ausbremsen lassen möchte, ist
eingeladen, eine Knieorthese
auszuprobieren. Überzeugen Sie sich
selbst von der schmerzlindernden
Wirkung, von den Funktionen und der
Handhabung der Knieorthese.
AnwenderInnen berichten von einer
sofortigen Entlastungswirkung. Daher
ist ein Orthesen-Test für Betroffene eine
gute Option bei der Suche nach einer
dauerhauften wirksamen Therapie gegen
Knieschmerzen. Unsere ExpertInnen
beraten Betroffene und geben individuelle
Tipps zur Kniegesundheit und zu
Arthrose-Hilfsmitteln.

Jetzt kostenlos Knieorthese testen!

Anmeldung:
rahm Filiale Mülheim-Kärlich

0 26 30 / 96 505-0
muelheimkaerlich@rahm.de
Auf dem Hahnenberg 25
56218 Mülheim-Kärlich

Das erwartet Sie außerdem:
große Auswahl an Knieorthesen
individuelle & ganzheitliche Beratung
Einlagenversorgung

Vom 11.11. bis 15.11.2024
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Er lt gs r heite glichst er ei e
Die kalte Jahreszeit steht vor der Tür so kommt man gut durch Herbst und Winter

-nik- Erst kratzt der Hals,
dann folgt ein Niesen und
schlie lich läuft die Nase
bahnt sich eine Erkältung
an, ist das meist deutlich zu
merken. Vor dem geistigen
Auge fällt schon der Wo-
chenendtrip ins Wasser
oder auf der Arbeit müssen
wichtige Termine verscho-
benwerden. Dochmuss das
sein Oder wie lässt sich ei-
ne beginnende Erkältung
stoppen Zeigen sich be-
reits die ersten Anzeichen
einer Erkältung, ist es leider
nicht möglich, diese kom-
plett zu stoppen bewährte
Hausmittel und Tipps kön-
nen jedoch dazu beitragen,
den Verlauf der Erkältung
positiv zu beeinflussen und
dieBeschwerden zu lindern.
Kommt es dennoch zu ei-
nem Kontakt mit Viren, kann
ein starkes Immunsystem
den Eindringlingen Paroli
bieten. Setzen Sie daher vor
allem in denWintermonaten
auf eine abwechslungsrei-
che Ernährung mit vitamin-
reichem Obst und Gemüse.
Frische Obst- und Gemü-
sesorten, insbesondere die
bunten, farbenfrohen, sind
reich an wichtigen Vitami-
nen und Mineralstoffen. So
geben wir unserem Körper
die Vitamine und Mineral-
stoffe, die er jetzt am meis-
ten braucht, und unterstüt-
zen so aktiv unser Immun-
system. Interessant ist auch,

dass die saisonalen Gemü-
sesorten uns besonders gut
mit den nötigen Vitaminen
und Mineralstoffen versor-
gen. Daher beim Gemüse
auch mal gerne zu Kohlsor-
ten, Kürbissen und Rote
Bete greifen. Auch eine
überdurchschnittlich hohe
Einnahme von Vitamin C
kann bei den meisten Men-
schen die Dauer der Be-
schwerden geringfügig
verkürzen. Gleiches gilt für
Zink, welches bei der Im-
munabwehr ebenfalls eine
wichtige Rolle spielt und
dadurch beim Vorbeugen
einer Erkältung helfen kann.
Zink ist vor allem in Fleisch,
Fisch, Meeresfrüchten so-

wie in Nüssen, Hülsen-
früchten und Kernen ent-
halten.
Zur Ernährung gehört na-
türlich auch der Flüssig-
keitshaushalt unseres Kör-
pers. Das Trinken wird ge-
rade bei den kühleren
Temperaturen gerne mal
vergessen oder als nicht so
wichtig erachtet. Dabei kann
der Flüssigkeitsbedarf
durch die Heizungsluft so-
gar höher sein als sonst.
Besonders gut geeignet zu
dieser Jahreszeit sind Tees
mit z.B. Ingwer, Holunder
oder Lindeblüten, sowie
Hei e Zitrone. Somit hat
man nicht nur seinen Flüs-
sigkeitsbedarf erfüllt, son-

dern auch gleichzeitig et-
was zur nterstützung des
Immunsystems getan und
dafür gesorgt,dass die
Schleimhäute nicht aus-
trocknen und widerstands-
fähiger bleiben. Trotz der
kürzer werdenden Tage
und der kälteren, feuchteren
Luft ist regelmä ige Bewe-
gung an der frischen Luft
gerade jetzt sehr wichtig.
Hiermit stärken wir nicht nur
unser Immunsystem, son-
dern helfen unseremKörper
auch bei der Vitamin D Bil-
dung, die besonders in der
dunkleren Jahreszeit leidet.
Wer bei sich die ersten
Symptome einer Erkältung
bemerkt sollte vor allem auf

eines setzen: Erholung. Der
Körper benötigt jetzt Ener-
gie, um gegen die Krank-
heitserreger vorzugehen.
Versuchen Sie daher,
nachts mindestens acht
Stunden zu schlafen und
schonen Sie sich möglichst
auch tagsüber. Wenn Sie
eine Erkältung abwenden
möchten, kann au erdem
Wärme hilfreich sein. Ku-
scheln Sie sich beispiels-
weise mit einer Wärmfla-
sche auf das Sofa oder ge-
nie en Sie ein hei es Ent-
spannungsbad (natürlich
nur, wenn Sie nicht bereits
Fieber haben, weil die Hitze
für das Immunsystem dann
eine zusätzliche Belastung
sein kann). Je früher diese
Behandlungsma nahmen
zum Einsatz kommen, desto
besser.
Bei Fragen rund um das
Thema Immunsystem, Er-
kältung können sie sich je-
derzeit gerne an das Team
der al har a Apotheke
imGewerbeparkwenden.
Wir wünschen ihnen eine
frohe und besinnliche
Weihnachtseit, viel Glück
und vor allem Gesundheit
für das kommende Jahr,
verbunden mit einem gro-
en Dankeschön für Ihre
Treue.
Wir freuen uns auf Ihren Be-
such!
lhre al har a Apotheke
imGewerbepark

Vorbeu en bei rk ltun skrankheiten. Foto: i aba
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™ Kids SPF 50+
*Ausgenommen sind Sonderangebote, Rezepturen, verschreibungspflichtige Arzneimittel und MBR-Kosmetik; nicht mit
anderen Rabatt-Aktionen kombinierbar! 1 Rabatt Coupon pro Kunde einlösbar!

Auf 1 Artikel*

Apotheke im Gewerbepark
Industriestraße 18-20 56218 Mülheim-Kärlich

Tel.: 0261/963960

Die Apotheke Ihrer Heimat

Angebote gültig vom 03.11.-10.11.2024

gültig nur am 03.11.2024

30% gespart
8,70€
statt 12,45€

Gratis Coupon*

*Jeder Kunde erhält bei seinem Einkauf,
gegen Vorlage des Coupons, eine Rabenhorst

Geschmacksprobe

gültig nur am 03.11.2024
Nur so lange der Vorrat reicht!

Aktionspreis

40% gespart
statt 11,73€

11,60€
art

• E-Rezept einfach und sicher
von zu Hause einlösen

• Zeit und Wege sparen
• schnell und zuverlässig

Bestellen einfach gemacht!
QR Code scannen
und loslegen

26000 Artikel an Lager!!!
Bestellungen bis 15:00 Uhr werden noch am gleichen

Tag ausgeliefert! Sofern vorrätig!

Soledum forte®
20 Kapseln*

7,05€

ACC akut 600®
10 Brausetabletten*

Thermacare
bei Knieschmerzen ®

2 Stück*
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l c sr reht sich
Beim 32. Martinsmarkt am Sonntag, 3. No-
vember (13-18 hr), können sich die Besu-
cher auf zahlreiche Angebote und tolle Akti-
onen im Gewerbepark Mülheim-Kärlich freu-
en. Darüber hinaus wird aber auch jede Men-
ge Spiel und Spa geboten wie zum Bei-
spiel beim Glücksrad. Gro und Klein reihen
sich geduldig in einer Schlange ein, um mit-
zumachen.
Bei der beliebten Aktion der Projektgemein-
schaft „Wir in Mülheim-Kärlich“, in Zusam-
menarbeit mit den ansässigen Fachgeschäf-
ten, können die Besucher innen auf dem Ge-
lände von Skechers mit einem Dreh tolle Prei-
se gewinnen.
Die Glücksradrunden finden ab 13.30 hr
(und dann im Anschluss in regelmä igen Ab-
ständen) statt. Foto: Meinjohanns

Ei il er re ti it t s il g
Im Gewerbepark Mülheim-Kärlich feiert
der Friseursalon Haarmonie-Friseure sein
einjähriges Bestehen. Seit der Eröffnung
hat sich der Salon als beliebter Treff-
punkt für Haarverliebte etabliert. Das en-
gagierte Team um Dominik bietet nicht
nur individuelle Haarschnitte und kreative
Stylings, sondern hat auch innerhalb ei-
nes Jahres eine treue Kundschaft ge-
wonnen. Besonders stolz ist das Team da-
rauf, nun auch eine Auszubildende im
schönsten Beruf der Welt ausbilden zu dür-

fen. Damit will Haarmonie-Friseure jun-
gen Talenten die Möglichkeit geben, das
Friseurhandwerk zu erlernen und eigene
kreative Ideen zu verwirklichen. „Es ist
uns wichtig, unser Wissen und unsere Lei-
denschaft weiterzugeben“, erklärt Domi-
nik. Kunden und Interessierte sind herz-
lich eingeladen, den Salon zu besuchen
und sich selbst ein Bild von Haarmonie-Fri-
seure zumachen. Feiern Sie mit uns und er-
leben Sie die Kunst des Friseurhand-
werks hautnah! Foto: Meinjohanns

©
20

22
M
cD
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d
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Online informieren und bewerben auf:
ausbildung.mcdonalds.de –
oder sprich am besten gleich deine:n Restaurant Manager:in an!

Ausbildung

Du bist gerne hier im Team? Du magst deine Kolleg:innen? Du hast Spaß an deiner Arbeit bei uns?
Dann mach mehr daraus: mit einer Ausbildung bei der Weltmarke McDonald’s gleich bei dir um die Ecke.

Bei McDonald’s hast du viele Möglichkeiten – komm in unser Team!

• Fachkraft für Gastronomie / Schwerpunkt Systemgastronomie (m/w/d)
(gastronomische Ausbildung, 2 Jahre)

• Fachmann/-frau für Systemgastronomie (m/w/d)
(kaufmännisch-gastronomische Ausbildung, 3 Jahre)

Neugierig? Dann schaue dir am besten gleich das Video unserer Auszubildenden an!
Jetzt QR-Code scannen!

Ganz nach deinemGeschmack!

Karriere zum
oderHierbleiben

Mitnehmen?
Mehr als nur ein Job!

Jetzt gemeinsam durch den
Winter - Richtung Sonne

VKO-
Sonntag
Wir haben am
3. Nov. 2024 für

Sie geöffnet!

10%auf Terrassendach &
Lamellendach inkl.
Visualisierung*

25%auf ausgewählte
Ausstellungsmöbel &
Musteranlagen*

*Vom 01.11.2024 – 15.12.2024
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Mehr als nur ein Servietten-Hersteller
Mank PartyOutlet im Gewerbepark: Nachhaltige Festkultur im Fokus
Das Mank PartyOutlet in
Mülheim-Kärlich setzt
neue Maßstäbe in Sa-
chen nachhaltiger Tisch-
kultur und umweltbewuss-
ter Festgestaltung. Als Teil
der Mank GmbH, einem
führenden Hersteller von
Servietten und Tischde-
korationen, vereint das
Outlet Innovation mit öko-
logischer Verantwortung.

Nachhaltigkeit als
Unternehmensprinzip
Mank hat Nachhaltigkeit
fest in seiner Unterneh-
mensphilosophie veran-
kert. Dies spiegelt sich
in allen Bereichen wider
– von der Produktent-
wicklung bis hin zum Ver-
kauf im PartyOutlet. Das
Unternehmen legt gro-
ßen Wert auf umwelt-
freundliche Materialien aus
nachwachsenden Roh-
stoffen und FSC-zertifi-
zierten Holzbeständen.

Innovative
Produktpalette
Im PartyOutlet finden Kun-
den eine breite Auswahl
an nachhaltigen Produk-
ten, wie zum Beispiel
Kompostierbare Airlaid-
Produkte mit „OK Com-

post-Zertifizierung“, Tis-
sue-Servietten mit dem
anerkannten EU-Ecolabel
und Bio-Einweggeschirr
als umweltfreundliche Al-
ternative.

Tradition und Qualität
Das Mank Party Ambi-
ente Outlet ist Teil des tra-
ditionsreichen Familien-
unternehmens Mank aus

Dernbach, das seit über
neunzig Jahren hoch-
wertige Produkte für ei-
ne festlich gedeckte Ta-
fel herstellt. Vor acht Jah-
ren übernahm Mank das
Kerzencenter im Gewer-
bepark Mülheim-Kärlich
und erweiterte das Sor-
timent um ein umfas-
sendes Angebot an De-
korationsartikeln und

Partyzubehör. Auf der
großzügigen Ausstel-
lungs- und Verkaufsflä-
che finden die Kunden al-
les, was sie für eine ge-
lungene Feier benöti-
gen. So wird jeder Be-
such im Mank Party Am-
biente Outlet zu einem Er-
lebnis, bei dem die Freu-
de auf die festliche Zeit
spürbar wird.

Ein stimmungsvoller
Start in die
Adventszeit
Die große Zahl an stil-
vollen Elementen im Mank
Party Ambiente Outlet bie-
tet eine ideale Gelegen-
heit, sich von den neu-
esten Trends inspirieren
zu lassen und die ei-
genen vier Wände für die
besinnliche Adventszeit
vorzubereiten. Ob klas-
sisch oder modern, mi-
nimalistisch oder opulent
– hier kann jeder sei-
nen persönlichen Stil ver-
wirklichen und die fest-
liche Vorfreude mit nach
Hause nehmen.
Nutzen Sie den ver-
kaufsoffenen Sonntag am
3. November, um sich von
der Vielfalt der Gestal-
tungsmöglichkeiten ver-
zaubern zu lassen um die
Adventszeit oder ihre
nächste Familienfeier Mank
PartyOutlet: Nachhaltige
Festkultur im Fokusin vol-
len Zügen zu genießen.
Ein Besuch im Mank Par-
ty Ambiente Outlet ver-
spricht nicht nur kreative
Ideen, sondern auch ein
besonderes Einkaufser-
lebnis in einer festlich ge-
schmückten Atmosphäre.

Dekorativer Tischschmuck, nicht nur zur Adventszeit. Foto: Mank
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ier wir e er D rst gel scht
Der DGS Getränkemarkt assin Mohamed im Gewerbepark bietet top Service
Der DGS Getränkemarkt
assin Mohamed in Mül-

heim-Kärlich ist ein be-
liebter Anlaufpunkt für al-
le, die eine breite Aus-
wahl an Getränken und ei-
nen zuverlässigen Service
suchen. Der Markt bietet
eine beeindruckende Viel-
falt an alkoholischen und
nicht-alkoholischen Ge-
tränken, darunter eine gro-
e Auswahl an Bier, Wein,
Spirituosen, Softdrinks und
Säften. Die freundliche und
persönliche Atmosphäre,
geprägt durch den Inha-
ber Mohamed und sein en-
gagiertes Team, sorgt da-
für, dass sich die Kun-
den stets gut aufgeho-
ben fühlen.
Ein besonderer Pluspunkt
des DGS Getränkemarkts
assin Mohamed ist der

angebotene Getränkee -
press Lieferservice. Kun-
den können be uem von
zu Hause aus bestellen,
und das Team sorgt da-
für, dass die Getränke
pünktlich und zuverlässig
geliefert werden. Dieser
Service ist ideal für gro-
e Bestellungen, Events
oder für diejenigen, die
es zeitlich nicht schaffen,
selbst vorbeizukommen.
Der Lieferservice wird von
den Kunden sehr ge-
schätzt, da er den Ein-

kauf noch komfortabler ge-
staltet.
Der Markt liegt zentral im
Gewerbepark Mülheim-
Kärlich, was ihn für viele
Einwohner und Besucher
leicht erreichbar macht.
Zudem stehen ausrei-

chend Parkplätze direkt
vor dem Markt zur Ver-
fügung, was den Einkauf
vor Ort ebenfalls sehr be-
uem macht.
assin Mohamed und sein

Team legen gro en Wert
auf Service und Bera-

tung. Sie helfen gerne bei
der Auswahl der pas-
senden Getränke für ver-
schiedene Anlässe und
bieten regelmä ig attrak-
tive Sonderangebote und
saisonale Aktionen an. Ob
für die nächste Party, den

Grillabend oder den täg-
lichen Getränkeeinkauf
der DGS Getränkemarkt
Mohamed in Mülheim-Kär-
lich ist mit seinem um-
fangreichen Sortiment und
dem praktischen Liefer-
service eine hervorragen-
de Wahl.
Ob Polterabend, Hoch-
zeit, Sommerfest, Firmen-
event oder Stra enfest
der DGS Getränkemarkt
Mohamed bietet die kom-
plette Ausstattung für je-
de Feier. Dazu gehören
Ausschankwagen, Kühlan-
hänger, Theken, Zapfge-
räte, Stehtische, Bierzelt-
garnituren und Gläser al-
ler Art.
Für grö ere Veranstal-
tungen stellt der Markt
Fass- und Flaschenbier
bereit und bietet die Mög-
lichkeit, auf Kommission
zu kaufen. So können nicht
benötigte Getränke, so-
fern sortenrein, problem-
los zurückgegeben wer-
den. Der Service umfasst
zudem die Option, die Ge-
tränke vor der Feier vor-
kühlen zu lassen. Im haus-
eigenen Kühllager blei-
ben die bestellten Ge-
tränke frisch und stehen
pünktlich zur Abholung
oder Lieferung bereit, da-
mit die Party sofort be-
ginnen kann.

as s athische ea un ie Fa ilie on assin oha e links . Foto: ri at

Auf Wunsch stellen wir Ihnen ein

individuelles Angebot in unserer

Genussbox zusammen!

Alle verfügbaren Produkte mit Preisen finden Sie
unter: www.baeckerei-hoefer.de/stollen

...oder einfach QR-Code abscannen und
Ihre Bestellung online ausfüllen.

ODER
ohne Rosinen

Stollen/500g
im Karton
mit Sichtfenster

Stollen/1.000g
in der Stollendose
Stollen/1.000g 

Stollen/500g
in der Stollendose

+ Plätzchen
im Karton 
mit Sichtfenstermit Sichtfenster

Stollen/1.000g
im Karton mit Sichtfenster

Jetzt bestellen und mit Fr eude verschenken !

es ist stollenzeit

Weihnachten kommt schneller als man denkt! Bestellen Sie jetzt Ihren Stollen und
sichern Sie sich festlichen Genuss ohne Stress.

Ihre Bäckerei Hoefer
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Die Erfolgsgeschichte geht weiter!
Erstrahlt auch in diesem Winter in buntem Glanz: der neue Christmas Garden Koblenz

Der Vorverkauf für das vor-
weihnachtliche Traditions-
event auf der Festung Eh-
renbreitstein hat begonnen!
Dieser Winter wird strah-
lend schön! Denn ab dem
21. November öffnet der
Christmas Garden Koblenz
die Tore für seine vierte Sai-
son auf der Festung Eh-
renbreitstein und begeistert
das Publikum mit einem
neu gestalteten Rundweg,
mit über 20 neuen Licht-
installationen und mit un-
vergesslichen Highlights.
Der Vorverkauf für das
stimmungsvolle Open-Air-
Lichtwunder hat begonnen!
Das Kreativteam des
Christmas Garden
Deutschland hat für diese
Saison viele neue audiovi-
suelle Lichtinstallationen
entworfen. Der neu gestal-
tete Rundweg im Christmas
Garden Koblenz bietet fun-
kelnde Überraschungen.
Besucher erwartet eine
bunte Vielfalt an neuen
Lichtattraktionen.
Deutschlandweit einmalig
ist die mögliche Anreise
per Seilbahn zum Christ-
mas Garden Koblenz, die
atemberaubende Ausblicke
auf den schillernden Licht-

zauber verspricht. Oliver
Vordemvenne, örtlicher
Veranstalter und Ge-
schäftsführer der I-Motion
GmbH: „Der Christmas
Garden Koblenz hat sich zu
unserer Freude zu einem
Traditionsevent und zu ei-
nemder beliebtestenOpen-
Air-Events der Winterzeit in
der gesamten Mittelrhein-
Region entwickelt. Darauf
sind wir stolz und die Be-
geisterung des Publikums
motiviert uns, auch in der
kommenden Saison wieder
viele funkelnde Lichtkunst-

werke und strahlende
Highlights zu präsentieren,
die die Festung Ehren-
breitstein in einen magi-
schen Ort verwandeln. Wir
wünschen allen Gästen
schon jetzt viel Vorfreude
auf den neu gestalteten
Christmas Garden Koblenz,
der im Herbst wieder über
dem Deutschen Eck er-
strahlt.“
Der etwa zwei Kilometer
lange Rundweg des Christ-
mas Garden Koblenz ist für
viele Gäste ein unverzicht-
bares vorweihnachtliches

Ritual. Das Eintauchen in
das schimmernde Glanz-
meer bietet ein einzigarti-
ges Erlebnis und Momente
der Entschleunigung für die
ganze Familie.
Zu den Attraktionen des
Christmas Garden Koblenz
gehört in dieser Saison
auch ein Karussell mit nos-
talgischem Flair, das nicht
nur Kinderherzen höher-
schlagen lässt.
Bis zum 8. Januar lädt der
Christmas Garden Koblenz
unter freiem Himmel zum
Entdecken und Entschleu-

nigen ein (der Christmas
Garden Koblenz ist ge-
schlossen am 25. & 26. No-
vember sowie am 2., 3., 24.
& 31. Dezember).
Karten und Kombitickets
für die Seilbahn und den
Christmas Garden gibt es
auf www.christmasgarden.
de/koblenz/ sowie auf
myticket.de. Tickets für Er-
wachsene sind ab 19,95
Euro erhältlich. Erstmals
bietet der Christmas Gar-
den Koblenz auch beson-
dere Familientage mit at-
traktiven Familientickets an.

Besucher erwartet eine bunte Vielfalt an neuen Lichtattraktionen. Fotos: Veranstalter

christmas-garden.de

CHRISTMAS GARDEN
KOBLENZ

F E S T U N G  E H R E N B R E I T S T E I N
21. NOVEMBER 2024 – 08. JANUAR 2025

Kombiticket: Mit der Seilbahn zum Christmas Garden schweben. Tickets: myticket.de, Geschäftsstelle Seilbahn Koblenz & Tourist-Information Koblenz.

Über 20 neue
Lichtinstallationen:
historisches Karussell,

Field of Lights
uvm. für die
ganze Familie

Eine Marke der Eine Veranstaltung von
F Ö R D E R K R E I S

F E S T U N G E H R E N B R E I T S T E I N
KULTURZENTRUM

Koblenz-
Bubenheim
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MÜLHEIM-KÄRLICH Zweirad-Center Stadler Mülheim-Kärlich GmbH, Industriestr. 15, 56218 Mülheim-Kärlich, Mo - Fr 9:30 bis 19:00 Uhr, Sa 9:30 bis 18:30 Uhr www.zweirad-stadler.de
Irrtümer, Druckfehler, Preisänderungen und Liefermöglichkeiten vorbehalten. Teilweise keine Originalabbildungen. Angebote nur solange der Vorrat reicht. ** ehemalige UVP *** Preis entspricht unserem Markteinführungspreis der
aktuellen Saison 1) Kaufpreis entspricht dem Nettodarlehensbetrag; Gebundener Sollzinssatz (jährl.) 0,0 %; effektiver Jahreszins 0,0 %; Beispiel: Finanzierungsbetrag 1.000,- Euro. 10 Monate 100,- €. Gesamtbetrag bei einer Laufzeit

von 10 Monaten: 1.000,- €. Angaben zugleich repräsentatives Beispiel i. S. d. § 17 Abs. 4 PangV. Vermittlung erfolgt ausschließlich für den Kreditgeber BNP Paribas S.A. Niederlassung Deutschland, Standort München: Schwanthalerstr.
31, 80366 München. In Österreich erfolgt die Vermittlung für die BNP Paribas Personal Finance S.A. Niederlassung Österreich

Deutschlands größte Rad-Auswahl

Trekking-E-Bike
Premio EVO 10 Lite
• elegantes Trekking EBike mit
Bestnoten in Komfort und
Ausstattung
• Bosch CX Motor mit kabellosem
Display und Smartphone-
Anbindung
• pannensichere, langlebige
Schwalbe Marathon
E-Plus Breitreifen
• 10 Gang Shimano Deore
Shadow Plus
Schalttechnik
• Luftfedergabel und
Premium Komfortsattel
Best-Nr.: 125511 2995.-

statt 4389.- UVP
über 1350.- sparen!

AKTIONSPREIS

Das smarte System

625Wh
CX 85 Nm

Drehmoment

4892.-
statt 6299.- UVP

über 1400.- sparen!

AKTIONSPREIS

E-MTB-Fully 29“
Macina Scarp SXMaster
• Premium-Carbonrahmen
mit UDH-Standard
• Kompakte Bosch Performance
SX Leichtbau-Antriebseinheit
• Agiles FOX-Fahrwerk mit
jeweils 140 mm Federweg
• Shimano Deore XT
12-Gang Schaltung
• Magura MT5 4-Kolben
hydraulische
Scheibenbremsen
• Gewicht: ca. 18,1 kg -
leicht und unglaublich
robust
• eBike Flow App für
Diebstahlschutz,
Navigation und
Personalisierung übers
Smartphone

Best-Nr.: 132273

Systemgewicht: ca. 4 kg

NEU! Superleicht &
Kompakt

400Wh

Ultraleicht!
nur ca. 18,1 kg

Leistung und Komfort
für maximale Fahrfreude

ONSPREIS

Systemgewicht: ca.

400Wh

3. November 13:00 - 18:00 Uhr verkaufsoffen

SONNTAGS-SPECIAL
20% EXTRA-RABATT
auf Fahrradbekleidung
Gültig nur amSonntag. Nicht kombinierbarmit anderen Rabatt-Aktionen
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